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El equipo de servicio técnico de Tadano está capacitado para mantener todos los productos en funcionamiento de forma 

segura, y cuenta con técnicos de servicio formados en fábrica.
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REPUESTOS
Nuestras piezas de repuesto originales para grúas Tadano y Demag contribuyen a que sus grúas y su empresa 

alcancen el máximo rendimiento. Estamos aquí para apoyarle con una excelente disponibilidad de piezas de 

repuesto y un envío rápido.

Línea de soporte 24 / 7: +1 281-869-5925; correo electrónico customersupport@tadano.com
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El presidente de la Cámara Mexicana de 
la Industria de la Construcción (CMIC) en 
Querétaro, Oscar Hale, afirmó que han so-
licitado a la Guardia Nacional apoyo para 
mejorar la seguridad en las carreteras y 
de los transportistas, esto pues, en algu-
nos casos, incluso secuestran los camiones 
para poder llevarse la maquinaria pesada.

Algunas de las carreteras en donde más se 
presenta robo de maquinaria pesada y de 
camiones son la Querétaro - San Luis y la 
autopista México - Querétaro, afirmó.

“Que se pongan las pilas en las carrete-
ras que cruzan o colindan con Querétaro, 
de San Luis Potosí y el Estado México para 
que hagan una revisión profunda", men-
cionó el dirigente.

Además, comentó que se trabaja con la 
Secretaría de Seguridad Municipal para 
fortalecer la estrategia que permita de-
tectar a delincuentes que pretenden ro-
bar maquinaria ligera en el lugar de obra.

También, se busca detectar maquinaria 
que se pretende vender en algún sitio del 
estado y se fomenta que los empresarios 
realicen sus denuncias formales.

Durante mayo, el trabajo que 
realiza la Policía Estatal de 
Querétaro (POES) junto a la 
ciudadanía, en los 18 munici-
pios derivó en la remisión de 
tres mil 250 personas, a los 
Juzgados Cívicos, por incurrir 
en diversas incivilidades que 
afectaban la paz y tranquilidad 
de las familias queretanas y 
que podrían haber ocasionado 
la comisión de delitos.

Las atenciones de estas situa-
ciones de riesgo fueron deriva-
das de reportes ciudadanos a 
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Exigen empresarios mayor seguridad por 
robo de maquinaria pesada en carreteras

la línea 9-1-1 y 089, así como la oportuna 
intervención de los elementos de POES 
como agentes de Justicia Cívica, lo que 
representó superar la cantidad de incivi-
lidades atendidas durante la presente ad-
ministración.

En este mismo periodo, el trabajo opera-
tivo de POES derivó en la recuperación de 
83 vehículos con reporte de robo vigente, 
mismos que fueron asegurados y presen-
tados ante la autoridad competente a fin 
de poder realizar el procedimiento para 
ser devueltos a sus legítimos propietarios.

Respecto a las intervenciones de POES 
como agentes de Justicia Penal, se realizó 
la detención y puesta a disposición de 209 
personas que participaron en diferentes 
hechos ilícitos. En 62% de los casos se evi-
tó afectación a la población, por la actua-
ción con enfoque preventivo.

Dentro de estas acciones estratégicas, 
también se logró sacar de las calles 13 ar-
mas de fuego y mil 540 dosis de sustancias 
prohibidas, coadyuvando de esta manera 
a mantener entornos tranquilos y seguros.

Fuente: Radio Fórmula
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El mayor fabricante de maquinaria pesa-
da es también considerado un termómetro 
de la actividad económica mundial, informó 
el 1 de agosto que prácticamente duplicó su 
ganancia neta en el segundo trimestre com-
parado el mismo periodo de 2022.

La firma se benefició de una combinación de 
alza de precios y de volúmenes de ventas en el 
segundo cuarto del año, que aumentó su fac-
turación un 22% y sus ganancias netas casi al 
doble, rozando los 3,000 millones de dólares.

La facturación alcanzó 17,320 millones de 
dólares y la ganancia neta 2,920 millones, 
frente a 1,670 millones un año antes. “Nues-
tros resultados ilustran que se mantiene una 
fuerte demanda", destacó Jim Umpleby, pre-
sidente de la empresa, en un comunicado.

Por acción la ganancia es de 5.67 dólares, 
muy por encima de los 3.13 dólares del año 
pasado, y mucho mejor de los 4.57 dólares 
esperados por los analistas.

El grupo es considerado un buen medidor de 
la economía mundial ya que sus máquinas, 
materiales, equipamiento y servicios alcan-
zan a numerosos sectores de actividad.

Caterpillar dijo que se espera que la fuerte 
demanda de maquinaria pesada de las indus-
trias de la construcción y la minería impulse el 
margen operativo de todo el año cerca del ex-
tremo superior de su previsión anterior, lo que 
llevó a sus acciones a un máximo histórico.

La compañía había previsto un margen de 
ganancia operativa ajustada de entre el 
10%-13% y el 18%-21% cuando presentó los 
resultados del cuarto trimestre.

Una de las principales razones de este au-
mento de la demanda de maquinaria pesada 
es que Estados Unidos se encuentra moder-
nizando carreteras, ferrocarriles y otras in-

fraestructuras de transporte en el marco del 
paquete de medidas del Gobierno de Joe Biden 
por valor de 1 billón de dólares que aprobó el 
Senado en 2021, así como el aumento del gasto 
en actividades relacionadas con la minería.

En respuesta, Caterpillar subió los precios de 
sus máquinas amarillas, ayudando a compen-
sar los costos de fabricación, mientras prote-
gía las utilidades.

Sin embargo, algunos inversores estaban preo-
cupados por la desaceleración de la demanda, 
ya que los inventarios de los concesionarios 
aumentaron en los dos primeros trimestres, 
pero el jefe financiero, Andrew Bonfield, dijo 
que la compañía estaba "muy cómoda" con el 
inventario que tenían los concesionarios.

Las acciones de la compañía se disparaban un 
6.8% por la mañana en Nueva York, alcanzando 
un máximo histórico de 283.96 dólares, des-
pués de que Caterpillar añadió que espera ma-
yores ventas y margen de ganancia operativa 
en el segundo semestre del 2023, en compara-
ción con un año antes.

Fuente: Caterpillar

Las acciones de Caterpillar
llegan a máximos históricos
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El presidente de la Cámara Mexicana de 
la Industria de la Construcción (CMIC) de 
Puebla, Gustavo Vargas Constantini dio a 
conocer que se trabaja en la atracción 
de empresas dedicadas a la manufactura 
de maquinaria pesada a fin de conformar 
en Puebla un clúster en este sector.

De esta manera, Puebla se convertiría en 
uno de los estados del país con un clús-
ter especializado en la manufactura de 
maquinaria pesada, es decir, excavado-
ras, grúas o cargadores frontales, ya que 
actualmente este tipo de equipos se en-
samblan en China o Brasil.

Constantini, comentó que mantiene plá-
ticas con directivos de empresas interna-
cionales dedicadas a la manufactura de 
equipo especializado a fin de que consi-
deren a Puebla como un destino de inver-
sión en maquinaria.

Destacó que esta propuesta se realiza 
de manera conjunta con autoridades del 
estado con el objetivo de mostrar a los 
inversionistas las ventajas competitivas 
del estado, tanto en ubicación geográfica 
al ser un punto que conecta con distintos 
mercados, además de la infraestructura 
para el desarrollo de empresas, “Les hice 
ver las ventajas competitivas que tiene 
Puebla, del lugar geográfico que tiene, 
dónde nos encontramos y los beneficios 
que ellos pudieran tener al trasladar sus 
fábricas a Puebla”.

Entre las localidades que podrían consi-
derarse para albergar un clúster armador 
de maquinaria pesada, el líder de la CMIC 
destacó el municipio de San Martín Tex-
melucan, así como la región de San José 
Chiapa, al ser lugares que cuentan con 
vías de comunicación e infraestructura 
industrial.

“Tienen la infraestructura, un lugar es-
tratégico sería la zona San Martín Texme-
lucan porque conecta con al arco norte y 
donde se encuentra la vía México- Puebla 
que puede conectar prácticamente muy 
rápido al Golfo o al Pacifico. San José 
Chiapa es lo mismo, muy cerca de viali-
dades importantes”, comentó el dirigen-
te de los constructores poblanos.

Un clúster especializado en maquinaria 
dijo el líder de la CMIC, fortalecería a la 
industria de la construcción en Puebla, 
además que abriría oportunidades con 
mercados extranjeros.

“Normalmente la fabricación de maqui-
naria pesada se ensambla o se manufac-
tura en Brasil lo que queremos es atraer 
es estas inversiones a México y, en par-
ticular a Puebla. Mucha gente que tiene 
fabricas están en China o Brasil, lo ideal 
es que estuvieran aquí y desde aquí tras-
ladar sus equipos a Estados Unidos que es 
el principal mercado”, finalizó Gustavo 
Vargas Constantini.

Fuente: MILENIO
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Buscan atraer inversión en fábricas 
de maquinaria pesada en Puebla
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John Deere ha anunciado que planea 
producir paquetes de baterías y cargado-
res Kreisel en Kernersville, Carolina del 
Norte, luego de la construcción de una 
nueva instalación de $69.6 millones de 
dólares.

La instalación será la sede norteameri-
cana de John Deere Electric Powertrain 
LLC, una empresa conjunta entre Deere 
y Kreisel Electric. Deere adquirió la pro-
piedad mayoritaria de Kreisel Electric, 
un desarrollador austriaco de tecnología 
de baterías de alta densidad refrigeradas 
por inmersión, en 2022.

Esta nueva planta estará adyacente a la 
planta de excavadoras hidráulicas exis-
tente de Deere, y tendrá un área de 
10,700 metros cuadrados, y en ella Dee-

Deere construirá una fábrica de 
baterías y cargadores

re fabricará baterías para aplicaciones de 
equipos todoterreno de alto rendimiento. 

"A medida que la demanda de soluciones 
eléctricas continúa aumentando, esta in-
versión estratégica en el crecimiento de 
nuestra capacidad de producción ayudará 
a fortalecer nuestra posición como líder 
internacional en tecnología de baterías. 
Dentro del mercado de equipos todote-
rreno en evolución, estamos priorizando 
el desarrollo de un ecosistema de carga 
robusto y una cartera de baterías que 
puedan respaldar y sostener la adopción 
a largo plazo de la electrificación en una 
amplia variedad de aplicaciones", dijo 
Pierre Guyot, vicepresidente senior de 
John Deere Power Systems y presidente 
de Kreisel Electric.

Fuente: Equipment Journal
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La economía mexicana creció 3.4% en julio 
en comparación con el mismo mes del año 
pasado de acuerdo con el Indicador Opor-
tuno de la Actividad Económica (IOAE), que 
realiza el Instituto Nacional de Estadística y 
Geografía (INEGI).

La variación de las actividades secundarias 
(minería, manufactura, construcción y elec-
tricidad) fue de 3.2% anual, mientras que 
las terciarias (sector servicios) creció 3.6% 
anual para julio de 2023, frente a junio pa-
sado, las secundarias crecieron 0.3%, y las 
terciarias 0.2%.

La actividad del sector Servicios fue la que 
dio mayor impulso al crecimiento del PIB de 
México, de acuerdo con el Indicador Oportu-
no de la Actividad Económica.

De acuerdo con el INEGI, el IOAE permi-
te contar con estimaciones econométricas 
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La economía mexicana
crece 3.4% en julio, adelanta INEGI

oportunas sobre la evolución del Indicador 
Global de la Actividad Económica (IGAE).

Así, mientras que el IGAE y sus actividades 
económicas se dan a conocer aproximada-
mente ocho semanas después de terminado 
el mes de referencia, el IOAE presenta sus 
estimaciones apenas tres semanas después 
del cierre del mes. Con esto, se adelanta 
cinco semanas a la publicación de los datos 
oficiales.

La economía de México mantiene un ritmo 
positivo gracias a la fortaleza de su par esta-
dounidense, quien creció 2.4% en el segundo 
trimestre del año.

A finales de julio, el Fondo Monetario Inter-
nacional (FMI) elevó su pronóstico de creci-
miento para el PIB de México a 2.6% este 
año, desde 1.9% estimado previamente.

Fuente: Expansión
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El 61 % de las inversiones que recibe Méxi-
co por el fenómeno de la relocalización de 
cadenas productivas para acercarlas a los 
consumidores, conocido como “nearshoring”, 
provienen de Asia, en particular de China y en 
su mayoría, estas empresas buscan la energía 
solar como fuente de suministro.

Así lo aseguró la fabricante china de inverso-
res fotovoltaicos Ginlong Solis a través de un 
comunicado, en el que también destacó que 
la electricidad generada por paneles solares 
es clave para que las nuevas plantas que se 
instalan en territorio mexicano puedan aba-
ratar sus costos y aunque existe una regula-
ción mexicana que solo permite generar has-

Asia es el mayor inversor
en nearshoring en México

ta 499 kilovatios (kW) de energía solar, por lo 
que los industriales en el país se han manifes-
tado a favor de incrementar este límite como 
por ejemplo en Brasil, donde está permitido 
producir hasta 5 megavatios en generación 
distribuida, “con lo que se amplía el espectro 
de empresas que pueden instalar este tipo de 
energía”. 

Los estados mexicanos que captan mayor flu-
jo de inversión por el ‘nearshoring’ son los 
norteños Nuevo León (50 %) y Coahuila (11 %), 
además de Yucatán (8 %), en el sureste del 
país, destaca el comunicado, que también 
menciona a Chihuahua (7 %) y la Ciudad de 
México (6 %). 

Fuente: PORTAFOLIO
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Economía mexicana,
con mejor crecimiento que EU

La economía mexicana lleva nueve 
trimestres consecutivos en expansión, y 
una eventual recesión en Estados Unidos 
tendría un impacto menor en el país, 
aseguró la gestora de fondos internacio-
nales Franklin Templeton.

Jorge Marmolejo, gestor de portafolio de 
Franklin Templeton México, señaló que 
la probabilidad de que el país enfrente 
un impacto menor por la recesión de la 
economía estadounidense es de un 70 por 
ciento, aunque el buen dinamismo de la 
economía ayudará a que esto mitigue el 
impacto en empresas y familias.

En el mediano plazo se espera que el am-
biente electoral que se vivirá en México y 
Estados Unidos tendría un impacto menor 
en la economía “veremos un deterioro, 
pero no tan fuerte. Un buen indicador es 
que la inflación ha disminuido y seguirá a 
la baja”.

De hecho, Marmolejo enfatizó que el pa-
norama económico de México luce mejor 
que el de Estados Unidos aún y cuando la 
política monetaria del país permanece en 
un nivel restrictivo, hecho que no ha mer-
mado la confianza de los inversionistas.

El especialista de la gestora de fondos 
puntualizó que otro indicador que permi-
te ver que la economía mexicana tiene 
un buen dinamismo es el tipo de cambio, 
puesto que en las últimas semanas ha al-
canzado niveles mínimos.

También menciona que “Ha habido un so-
porte en el tipo de cambio debido a las 
remesas, e incluso el turismo. Hay varios 
hilos que dan soporte al peso con respecto 
al dólar, debido a que hay una tormenta 
perfecta e incluso una especie de suerte, 
ya habíamos tenido mucha mala suerte y 
hay que aprovecharlo mientras se pueda 
y duré, y parece que el peso en niveles 
mínimos durará algún tiempo más”.

El fenómeno de la relocalización de 
empresas, mejor conocido como near-
shoring, apuntó Marmolejo, ha tenido 
también un efecto sobre la economía na-
cional, sin embargo, tomará unos meses 
en que se refleje cuál ha sido el verda-
dero impacto que ha tenido sobre la pro-
ducción y el empleo.

Fuente: La Jornada
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El éxito en “concreto” 

Trituración  y piedra:   
dos “duros” en la obra
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Trituración  y piedra:   
dos “duros” en la obra

En la industria de la 
construcción es muy común el 
uso de los agregados pétreos. 
Actividades tan habituales
como la fabricación de concreto, 
la nivelación de terrenos,
la pavimentación de caminos 
y muchas otras 
requieren el uso de estos 
minerales para su realización.
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P
ara trabajar con distintos tipos 
de materiales, se requiere de 
equipos especializados, como es 
el caso de los equipos de tritura-
ción.  Entre tanto, las caracte-

rísticas de los materiales pueden ser tan 
variadas, como los lugares donde estos 
se encuentran ubicados. Por esta razón, 
es necesario tipificar características del 
material que nos permitan familiarizar 
sus propiedades y su comportamiento en 
un determinado tipo de aplicación de tri-
turación.

Estos materiales, por su constitución, se 
pueden clasificar en:

-Sedimentarios, son el resultado de la 
consolidación de materiales de sedimen-
to, como arcillas, fósiles, conchas, etc. 
Son rocas de baja abrasión y baja dureza, 
por ejemplo: las calizas.

-Ígneos, provenientes del interior de 
la tierra, generalmente son materiales 
muy abrasivos y duros, se clasifican de 
acuerdo al porcentaje de óxidos metáli-
cos, principalmente el óxido de sílice. Se 
dividen en extrusivas e intrusivas. Las ro-
cas ígneas extrusivas son producto de lava 
que emerge de la tierra y que se forman 
de grano fino debido a un enfriamiento 
rápido e intempestivo. Un ejemplo, son 
la obsidiana y algunos tipos de cuarzo. 
Las rocas ígneas intrusivas son producto 
de lava de grano más grueso y de enfria-
miento lento. Algunos ejemplos son el 
basalto y el granito.

-Metamórficos, su origen puede ser 
cual-quiera de los tipos anteriores, pero 
fue sometido a una extrema presión y 
temperatura, lo que modifica la estruc-
tura interna del material. Son materiales 
duros, abrasivos y muy poco usados en la 
industria de agregados, como por ejem-
plo, cuarcita y mármol.

Aunque los diferentes tipos de sólidos se 
encuentran repartidos en todo el plane-
ta, siempre existe uno que predomina, 
el cual no siempre es el que se necesi-
ta. Cuando se ubica un lugar donde se 
encuentra alojado una buena cantidad 
del material que deseamos, es necesa-

rio conformar un banco de ellos. De esta 
manera, para poder conocer las carac-
terísticas del material en una zona, se 
requiere realizar un estudio de mecánica 
de suelos, donde se haga un muestreo de 
la piedra en esa región y así poder eva-
luar su potencial como un buen banco.

Es así como, para poder aprovechar la 
roca, se requiere obtenerla de los referi-
dos bancos, a través de diferentes técni-
cas de extracción, como:

-La Excavación: Se pueden ocupar di-
fe-rentes equipos de construcción para 
extraerla, como excavadoras, bulldozers, 
martillos hidráulicos, entre otros. El tipo 
de maquinaria utilizada dependerá del 
material y de la topografía del banco de 
materiales.

-El Uso de Explosivos: En algunos casos, 
se requiere por el tipo de material o por 
economizar tiempo y dinero el uso de ex-
plosivos. Cuando es así, es necesario que 
la empresa que lo haga tenga los permi-
sos necesarios ante las autoridades y uti-
lice equipos de perforación especial para 
realizar los orificios, donde se colocarán 
las cargas explosivas, separados entre sí 
una cierta distancia, dependiendo el tipo 
de material. Esto, con el fin que con la 
explosión, el referido material quede 
fracturado, de un tamaño adecuado para 
poder alimentar a la trituradora.

Adicionalmente, las especificaciones en la 
construcción requieren que las rocas ten-
gan un determinado tamaño para los dife-
rentes materiales que se fabrican con es-
tos, por lo cual se necesita que el material 
sea fragmentado y separado la mayoría de 
las veces, en varias etapas. Asimismo, la 
cantidad de pasos se determina por diver-
sos factores, como el tamaño del material 
de entrada, el tamaño del producto que 
se requiere y el tipo de piedra, principal-
mente. Este proceso se divide en:

-Trituración: es el acto mismo de rom-
per las rocas en pedazos más pequeños. 
Este paso se subdivide según el orden en 
el que se encuentran las trituradoras con 
respecto a la entrada del material en Pri-
mario, Secundario, Terciario, etc.  En el 
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Generalmente, las normas de calidad 
en la construcción,
requieren que los agregados
tengan ciertos estándares de dureza,
abrasión y geometría
para que puedan ser aceptados
en los procesos en los que se utilizan 
como materia prima.

Además, algunas normas revisan que la 
geometría del producto final tenga me-
didas muy similares en las tres dimensio-
nes, que sea lo más parecido a un cubo 
(cubicidad), ya que cuando el producto 
tiene una buena “cubicidad”, produce 
una calidad óptima de concretos y de 
pavimentos, además de que se requiere 
menor cantidad de aglutinante (cemento 
o asfalto) para unirse, lo que se traduce 
en un ahorro para el constructor. 

Otro factor muy importante para me-
dir la calidad de los agregados, es el ín-
dice de Trabajo (Wi), el cual representa 
la cantidad de energía requerida para 
fragmentar la roca en una fracción de-

primario generalmente lo único que in-
teresa es reducir el tamaño de la piedra 
sin importar su geometría, por lo cual es 
el proceso que puede recibir las rocas de 
mayor tamaño (hasta de 40 pulgadas). En 
los pasos posteriores (Secundario, Ter-
ciario, etc.) se recibe un material mu-
cho más pequeño que en el primario, y 
en estos procesos además de reducir el 
tamaño también es importante cuidar la 
geometría del producto final, el número 
de procesos requeridos lo determina el 
tipo de material y el tamaño final que se 
requiere para el producto.

-Cribado: es el proceso que separa las 
rocas en diferentes tamaños al pasarlos 
por una serie de mallas de diferentes 
medidas que atrapan los materiales más 
grandes que el orificio de la malla y per-
mite que pasen los materiales más pe-
queños. Una vez separados estos pueden 
enviarse a las siguientes partes del proce-
so, o pueden salir como producto final, o 
pueden regresarse a tener nuevamente un 
reproceso (si la trituradora se encuentra 
trabajando en un circuito cerrado). 
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  Molino   Trituradora de Impacto Vertical (VCI)

  Trituradora de Impacto Horizontal (HCI)

  Trituradora de Cono

terminada. Este se mide en kwh/ton y la 
escala va desde <10 “Muy blando”, hasta 
>26 “Extremadamente duro”.

De igual forma, hay otra característica 
muy importante en los agregados que se-
rán utilizados para la construcción de pa-
vimentos de concreto,  se conoce como 
índice de Abrasividad (Ai), el cual mide 
el desgaste provocado por una muestra 
del material colocada en la malla de una 
maquina llamada “Los Angeles”. Esta ma-
quinaria consiste en un tambor giratorio, 
en el que se colocan algunas bolas de 
acero y se hace girar un cierto número de 
vueltas. Esta prueba también determina 
si una trituradora, sus consumibles o el 
material de una malla, es el adecuado 
para procesar ese tipo de piedra.

Otras características del material, 
también importantes, son la humedad y 
la contaminación con arcilla o material 
orgánico. Ambas deben tratar de evitarse 
o reducirse.

Por su parte, tanto para los diferentes 
tipos de material, como para diversas 
aplicaciones, existen distintos tipos de 
trituradoras. Estas maquinarias “proce-
sadoras”, se clasifican, según el método 
que utilizan para romper las rocas. Entre 
las más comunes, tenemos:

-Trituradora de Quijada (Mandíbula): 
Se utiliza para cualquier material, pero 
principalmente como Primario. Como su 
nombre lo indica esta trituradora utiliza 
dos placas metálicas que se abren y se 
cierran “mordiendo” las rocas para rom-
perlas. No es una trituradora que le pro-
porcione un buen acabado geométrico al 
producto.

-Trituradora de Cono: Este equipo se 
utiliza generalmente, como Secundario o 
Terciario, y se ocupa, para rocas con alta 
dureza. Funciona oscilando una placa con 
forma de campana hueca sobre otra pla-
ca con forma de campana sólida, el ma-
terial se carga en la parte superior y en el 
espacio que se forma entre ambos se van 
acomodando las piedras y con cada osci-
lación se van rompiendo hasta que cae la 

  Trituradora de Quijada

roca triturada por la parte inferior. 
-Trituradora de Impacto Hori-

zontal (HCI): Este equipo se usa 
en materiales con baja abrasión 
y baja dureza, y que se requieren 
muchos finos o una buena cubicidad 
del producto. Funciona con un ro-
tor con paletas girando horizontal-
mente que al caer el material estas 
lo impulsan a que choquen contra 
las paredes interiores del equipo y 
contra otras rocas, y este impacto 
es el que fragmenta el material. 

-Trituradora de Impacto Vertical 
(VCI): Funciona muy parecido que 
el anterior, pero el rotor gira ver-
ticalmente (como una licuadora). 
De igual forma el material impacta 
contra las paredes y las paletas del 
rotor hasta que se quiebran y pa-
san a la parte inferior. Este método 
de trituración también proporciona 
una buena cubicidad al producto fi-
nal, pero principalmente se ocupa 
para la obtención de finos.

-Molinos: Este método de tri-
turación es útil para la obtención 
de materiales pulverizados (muy 
finos). Existen diversos tipos de 
éstos, algunos funcionan haciendo 
pasar las piedras entre dos rotores 
con paletas que giran muy cerca uno 
contra el otro aplastando las rocas 
y dejándolas pasar hasta que su ta-
maño sea menor que la separación 
entre ambos rotores. Otro tipo, es 
el molino de bolas, un cilindro gira-
torio que contiene bolas de acero, 
que al girar, hace que las esféricas 
se eleven y caigan sobre el material, 
hasta pulverizarlo.
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Cabe destacar que,
para mantener la producción de material 
en los mejores niveles, es muy importante
que el tamaño de la roca con la que se alimenten 
las trituradoras, permanezca siempre por debajo 
del 85%, esto, para mantener la eficiencia del 
equipo y evitar que las rocas se atasquen en las 
entradas del material y se tenga que detener 
la operación mientras se libera.

de tardar menos de una hora, ya que solo 
implica ubicar los equipos cerca del punto 
de extracción del material y enlazarlos en-
tre sí, pues toda la potencia la genera a 
través de un motor de combustión propio, 
y al terminar de trabajar en ese lugar, de 
igual forma solo se mueven con el control 
remoto hasta ubicarse en donde se requie-
re, lo que hace que se pueda acercar cons-
tantemente a la zona en la que se hace la 
excavación y bajar el costo del acarreo del 
material.

Por otro lado, al terminar de procesar el 
material,  dependiendo de la configuración 
del tren de trituración y del tamaño de las 
mallas de la criba, se deben de obtener 
varios tamaños, sin embargo, la cantidad 
y el tamaño del material que se va a obte-
ner, se alcanza en función de la curva gra-
nulométrica que proporciona el fabricante 
de los equipos. En tal sentido, de los pro-
ductos que se obtienen, los más requeri-
dos son: la grava, el gravón, la gravilla y la 
arena triturada o polvo (muy común para 
lugares donde no se encuentra fácilmente 
bancos de arena). 

Finalmente, cabe recalcar que, cono-
cer a fondo cada uno de los pasos y las 
características de los materiales que se 
procesarán en una obra de construcción, 
facilitará que se tomen las decisiones ade-
cuadas, tanto en la selección como en la 
operación del equipo, lo que garantizará 
que la calidad, la proporción y el costo del 
material, serán los mejores posibles.

En otros casos, hay ocasiones en que 
se termina la roca o se tiene que mover 
la maquinaria de trituración y cribado 
a otro banco de materiales, para seguir 
produciendo en un lugar diferente. Para 
ello, existen algunas maquinarias que 
pueden trasladarse más fácilmente de un 
lugar a otro, por lo que, según  su movili-
dad,  se clasifican en:

-Equipos Fijos: Estos requieren de la 
construcción de algún tipo de obra civil 
para ser instaladas, lo que conlleva bas-
tante tiempo y dinero. Es un costo que 
ya no puede recuperarse para futuras 
ins-talaciones, sin embargo, su ventaja 
es que son más económicos, que versio-
nes similares de mayor movilidad.

-Equipos Semifijos: Estos van monta-
dos sobre un chasis para que puedan ser 
remolcados por un “tractocamión”, para 
trasladarse de un lugar a otro. Al instalar-
se, se requiere que se ensamblen varias 
piezas para nivelar y fijar el equipo, ade-
más de conectarlo a una fuente de poder, 
como una línea eléctrica o un generador, 
lo cual hace que la instalación se tarde 
hasta un día completo antes de poderlo 
arrancar.

-Equipos móviles: Estos ejmplares, van 
ensamblados en una sola estructura mon-
tada sobre orugas, para hacerlos comple-
tamente portátiles. Se pueden mover de 
un banco de materiales a otro, a bordo 
de una plataforma cama baja (lowboy), 
a la cual suben y bajan solos, ya que se 
comandan, generalmente, a través de 
un control remoto. La instalación pue-
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Hidalgo desarrolla
la primera plataforma minera

De acuerdo con datos del INEGI, la 
actividad económica de Hidalgo mostró 
un crecimiento anual de 9.5 por ciento, 
durante el cuarto trimestre de 2022, por 
lo que se ubicó en el tercer lugar a nivel 
nacional, tras impactar directamente el 
desempeño del sector minero con más 
de 14 mil personas empleadas y 131 uni-
dades económicas activas.

Por ello, se presentó el proyecto y plata-
forma del Clúster Minero en el municipio 
de Zimapán con lo que se incentivará la 
competitividad de esta industria, a través 
de un enfoque sustentable y sostenible.

Actualmente, la entidad es la principal 
productora de manganeso, arcillas, cao-
lín y puzolana. Así mismo, ocupa el se-
gundo lugar en producción de fosforita y 
en menor proporción en la extracción de 
oro, plata, plomo y zinc, de estos últimos 
se ha incrementado su extracción; tam-
bién tiene la producción más importante 
de cemento y el mayor número de plantas 
cementeras instaladas a nivel nacional.

El titular de Desarrollo Económico, Car-
los Henkel Escorza resaltó que con estas 
acciones que impulsa el gobernador Julio 
Menchaca Salazar, se promueve un equi-



MINERÍA

27SOBRE ORUGAS SEPTIEMBRE / OCTUBRE 2023

librio entre el desarrollo económico, la 
protección al medio ambiente y las co-
munidades.

Dijo que Hidalgo es una de las entida-
des federativas más importantes en el 
desarrollo minero de México y presenta 
las condiciones propicias que confirman 
la viabilidad de un clúster en la industria 
minera.

En su momento, Karen Lucía Flores Arre-
dondo, directora general de la Cámara 
Minera de México (Camimex), enfatizó 
que trabajan con cercanía con los gobier-
nos estatales para tener un mejor país 
en materia económica y la industria pro-
mueve el respeto al medio ambiente con 
acciones sustentables y sostenibles.

Por su parte, la secretaria del Medio Am-
biente del estado, Mónica Mixtega, seña-
ló que esta administración exige cambios 
con buenas prácticas ambientales y es 
aliada para implementarlas en todas las 
regiones y así dejar un mejor Hidalgo a 
las próximas generaciones.

Este proyecto tiene la intención e interés 
de establecer un proceso de colaboración 
con base en las potencialidades del rubro, 
mediante la sinergia entre gobierno, aca-
demia, empresas mineras y proveedoras 
para fortalecer la cadena productiva y ge-
nerar un ambiente de intercambio de co-
nocimientos, tecnología y especialización, 
lo que contribuye a la formación de un 
sector minero altamente competente.

Fuente: El Sol de Hidalg
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Komatsu presenta su camión 
minero eléctrico 980E-5SE con 
la mayor potencia de su género

El pasado 30 de Junio la compañía ja-
ponesa Komatsu presentó su modelo de 
camión minero eléctrico 980E-5SE con el 
cual pretende satisfacer las necesidades 
de la minería de superficie, que exige 
maximizar la producción con el menor 
costo por tonelada (CPT) durante toda 
la vida útil de los equipos. Este mode-
lo cuenta con múltiples características 
diseñadas para mejorar la eficiencia y 
reducir el tiempo de inactividad.

El camión eléctrico Komatsu 980E-5SE de 
4,400 Hp a 1,800 rpm, un Peso operativo 
de 635,029 kg y una capacidad de 363 
toneladas, ofrece una gran velocidad en 
pendiente, además de una cabina ergo-
nómica de estilo automotriz, totalmente 
rediseñada, contribuye a aumentar la 
comodidad del operador y a disminuir la 
fatiga de conducción.

Aprovechando la experiencia de Komatsu 
en camiones eléctricos, el 980E-5SE ofre-
ce una de las mayores potencias de su 
clase disponible en un camión de catego-
ría superior. Diseñado para promover una 
mayor productividad y una menor huella 
de carbono, la transmisión eléctrica del 
camión 980E-5SE implica menos compo-
nentes mecánicos, menos mantenimien-

to y una posible reducción de los costos 
del ciclo de vida. 

Este equipo además cuenta con control de 
crucero de estilo automotriz que regula la 
aceleración y la deceleración, ayudando a 
los operadores a mantener una velocidad 
constante mientras se concentran en la 
dirección y alerta sobre el entorno en el 
que se encuentra. El control de tracción 
ayuda a los operadores a no desviarse de 
su tarea y a operar con mayor eficacia, 
incluso en condiciones resbaladizas. La 
tecnología de control de tracción de las 
ruedas detecta y corrige situaciones de 
derrape o deslizamiento de las ruedas y 
se activa de forma automática e indepen-
diente de los frenos de servicio.

Para apoyar el aumento de la producción 
y la optimización de la carga útil, el me-
didor de carga Payload Meter IV (PLM IV) 
puede ayudar a maximizar la eficiencia 
del ciclo para reducir los costos del ciclo 
de vida de la máquina. Instalado de serie 
en los camiones mineros de Komatsu, el 
PLM IV mide y registra parámetros clave 
de producción, como el peso de la carga 
útil, el peso de transporte en vacío, la 
duración del ciclo de acarreo, la veloci-
dad promedio y mucho más.

Fuente: Komatsu
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Hace poco más de diez años, antes 
de que el conglomerado minero Grupo 
Peñoles abriera aquí una de sus princi-
pales minas de zinc en 2013, Velardeña 
era un pueblo fantasma que había sido 
abandonado casi por completo por sus 
habitantes.

Ahora, gracias a los ingenieros de Epiroc, 
esta pequeña ciudad alberga una de las 
tecnologías más destacadas de la indus-
tria minera mundial: el cargador eléctri-
co Scooptram ST14 SG, anteriormente 
llamado Scooptram ST14 Battery.

Este cargador ha sido elogiado por los 
empleados de Peñoles quienes dicen que 
la nueva tecnología brinda una experien-
cia más limpia, fresca, silenciosa y efi-
ciente en su día a día. Operaciones que 
a menudo se realizan en condiciones di-
fíciles, como calor intenso, gases nocivos 
y ruido ensordecedor.

La mina incluye un laberinto de túneles 
excavados en la ladera de una montaña a 
unos 1,450 metros sobre el nivel del mar, 
y hay un flujo constante de camiones y 
maquinaria que ingresan para extraer 
zinc, cobre y plomo. Históricamente, los 
cargadores, camiones y otros tipos de ma-

quinaria que ingresan a la mina han usa-
do diésel, pero recientemente Peñoles 
se asoció con Epiroc para presentar una 
opción de energía limpia: Scooptram ST14 
SG, y los resultados se han hecho notar.

Grupo Peñoles, el mayor productor de 
plata del mundo y una de las institucio-
nes más emblemáticas e históricas de 
México y entiende los desafíos de la in-
dustria minera y siempre buscan mejorar 
la seguridad y la salud de los trabajado-
res y además reducir los altos costos de 
ventilación asociados con la liberación de 
gases de diésel atrapados.

Hasta la fecha, los trabajadores de man-
tenimiento y los operadores del Scoop-
tram ST14 SG, un cargador subterráneo 
de 14 toneladas métricas de capacidad 
con una impresionante longitud de 11 
metros, están entusiasmados con las me-
joras de la nueva cargadora en compa-
ración con las cargadoras diésel que se 
usaban antes. Dicen que la Scooptram 
ST14 SG brinda una experiencia de ma-
nejo más fácil y suave y que la cabina 
elevada es cómoda, espaciosa y brinda 
mucha mejor visibilidad, particularmen-
te al tomar curvas cerradas en cavernas 
de minas estrechas y oscuras.

Fuente: Epiroc

Epiroc opera
Cargador Minero Eléctrico
en mina de Grupo Peñoles



IM
AG

EN
 D

E 
DE

 L
A 

RE
D



SEPTIEMBRE / OCTUBRE 2023

AGRÍCOLA

SOBRE ORUGAS 32

IM
AG

EN
 D

E 
DE

 L
A 

RE
D



ECONOMÍA

SOBRE ORUGAS SEPTIEMBRE / OCTUBRE 202333

New Holland Agriculture lanzó en 
Brasil el TL5 Acessível (“Accesible”), 
un tractor especial diseñado para 
personas con discapacidad en las ex-
tremidades inferiores. Este equipo es 
fabricado en la planta que CNH Indus-
trial tiene en Curitiba, es el resultado 
de un proyecto impulsado conjunta-
mente con la empresa de movilidad 
inclusiva Elevittá, Arteprima y Senai 
de São Leopoldo. En su desarrollo 
participó también un cliente New Ho-
lland que utiliza una silla de ruedas.

 
“Como una marca comprometida con 
mejorar la experiencia general del 
cliente, este tractor accesible surgió 
de las necesidades reales de muchos 
agricultores, que jugaron un papel 
fundamental en el desarrollo del pro-
ducto final. Y la seguridad siempre 
estuvo a la vanguardia”, afirmó Flá-
vio Mazetto, director de Marketing de 
Producto de New Holland Agriculture 
para América Latina.

Desarrollado sobre la plataforma de 
la serie TL5, que se beneficia de más 
de dos décadas de experiencia, el TL5 
Acessível está disponible en versio-
nes de 80, 90 y 100 CV. Se trata de 
un tractor multipropósito, enfocado 
a todas las aplicaciones, incluida la 
preparación del terreno, siembra, fo-
rraje, tratamiento, etc. La gama es 
versátil y robusta, y está dirigida a 
explotaciones pequeñas, medianas y 
familiares.

El tractor ha sido diseñado para brin-
dar la misma experiencia operativa 
para todos, ofreciendo comodidad, 
seguridad y rendimiento, todo en un 
solo vehículo. Esto es gracias a la pla-
taforma elevadora y el joystick que 
permiten al operador entrar y salir 
del tractor sin ayuda, luego puede ac-
ceder al asiento del operador y a los 
controles de la máquina, que se han 
adaptado para facilitar la tarea, todo 
mientras se mantiene el espacio in-
terno y la ergonomía de operación. El 
tractor también puede ser conducido 
por personas sin movilidad reducida.

“Con el lanzamiento de este tractor 
accesible, queremos empoderar a 
las personas. No se trata solo de ha-
cer disponible nueva tecnología en el 
mercado de maquinaria agrícola, sino 
también de permitir que las personas 
con discapacidad regresen a sus ocu-
paciones con independencia”, aseguró 
Paulo Máximo, director de Marketing 
Comercial de New Holland Agriculture 
para América Latina.

Este desarrollo de un modelo adapta-
do para operadores con discapacidad 
es una gran idea que ojalá las demás 
marcas sigan el ejemplo, y permita 
que haya mayor inclusión para esta 
labor. Una felicitación a New Holland 
y ojalá que siga implementando en 
otros modelos incluyendo los de su 
línea de construcción esta tendencia 
de accesibilidad.

Fuente: CNH Industrial

New Holland presenta tractor especial
para personas con limitaciones físicas
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Estados Unidos en disputa
por el maíz transgénico con México

Después de cinco meses de consultas téc-
nicas entre las autoridades de comercio de 
Estados Unidos y México no lograron que 
el país latinoamericano cambiara su postu-
ra prohibitiva del maíz transgénico, por lo 
que la Casa Blanca elevará la disputa a un 
panel de resolución de controversias dentro 
del marco del tratado de libre comercio, 
el TMEC. La Representante Comercial esta-
dounidense, Katherine Tai, anunció en un 
comunicado que recurrirá a un panel para 
impugnar la prohibición por este tipo de 
cultivo que México anunció por decreto el 
13 de febrero. El Gobierno del presidente 
mexicano, Andrés Manuel López Obrador, ar-
gumenta que los cultivos transgénicos ponen 
en riesgo cultivos nativos “ancestrales”, los 
cuales constituyen un pilar de la alimenta-
ción y gastronomía mexicana.

“Hoy, Estados Unidos está dando el siguien-
te paso para hacer cumplir las obligaciones 
de México bajo el TMEC”, señala Tai en el 
texto. “Es fundamental que México elimine 
sus medidas biotecnológicas incompatibles 
con el TMEC para que los agricultores esta-
dounidenses puedan continuar accediendo 
al mercado mexicano y utilizar herramien-

tas innovadoras para responder a los desa-
fíos climáticos y de seguridad alimentaria. 
Nuestra relación bilateral con México, uno 
de nuestros socios comerciales más antiguos 
y fuertes, se basa en la confianza y la hones-
tidad, y hay muchas áreas en las que conti-
nuaremos cooperando y trabajando juntos”. 
México importa unos 3,000 millones de dóla-
res del cultivo cada año.

La prohibición decretada por López Obrador 
solo contempla al maíz para uso de tortillas 
o masa, pero incluye también una instruc-
ción a las agencias gubernamentales mexi-
canas de sustituir gradualmente el uso de 
maíz biotecnológico en todos los productos 
para el consumo humano y para la alimenta-
ción animal.

La Secretaría de Economía de México dijo en 
un comunicado que se encuentra prepara-
da para defender la posición mexicana ante 
este panel internacional y demostrar que la 
regulación nacional es consistente con los 
compromisos suscritos en el Tratado; y que 
las medidas impugnadas no tienen afectacio-
nes comerciales”, informó la dependencia.

Fuente:: El País
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Nuevo integrante de la junta
directiva de John Deere

El más reciente  integrante Neil Hunn 
se desempeñaba como presidente y di-
rector ejecutivo de Roper Technologies, 
una empresa de Fortune 1000 y una de 
las compañías de software de aplicacio-
nes más importantes a nivel mundial.

“Nos complace dar la bienvenida a un 
líder empresarial de la talla de Neil al 
directorio de Deere”, dijo John C. May, 
presidente y director ejecutivo de John 
Deere y agregó: “Aporta más de dos dé-
cadas de experiencia en transformación 
de software, tecnología y modelo de ne-
gocio a nuestro diverso y talentoso grupo 
de directores. Su experiencia en tecnolo-
gías innovadoras y productos habilitados 
por tecnología será de particular valor 
a medida que llevamos a cabo nuestro 
modelo operativo industrial inteligente 
y desbloquear más formas de ayudar a 
nuestros clientes a ser más rentables y 
sostenibles”.

Neil Hunn se unió a Roper en 2011 como 
vicepresidente de grupo y luego se con-
virtió en vicepresidente ejecutivo y di-
rector de operaciones. Fue nombrado 
para su último cargo en 2018. Anterior-
mente en su carrera, ocupó cargos ejecu-
tivos en diversas compañías de software 
médico y otras empresas de tecnología. 
Es miembro de Business Roundtable y del 
U.S. Business Council.

Hunn es originario de Georgia y obtuvo 
una licenciatura en finanzas y contabili-
dad de la Universidad de Miami (Ohio) y 
una maestría en administración de empre-
sas de la Escuela de Negocios de Harvard.

Con la elección de Hunn, el tamaño de la 
junta de Deere aumentó a 12 miembros, 
11 de los cuales son directores indepen-
dientes o no empleados.

Fuente:: John Deere
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GSL realiza
presentación de 
su nueva sede 
y de sus nuevos 
equipos  >   



ESPECIAL

39SOBRE ORUGAS SEPTIEMBRE / OCTUBRE 2023

GSL realiza
presentación de 
su nueva sede 
y de sus nuevos 
equipos  >   

E l pasado 21 de julio la empre-
sa Grúas y Soluciones Logísti-
cas (GSL) realizó la inaugura-
ción de su nueva sede con el 

fin de ayudar a fortalecer sus estrate-
gias comerciales y estar preparados 
para todos los proyectos que tienen 
en el país.

Grúas y Soluciones Logísticas tiene 
más de 30 años de experiencia, sus-
tentada en la experiencia de tres ge-
neraciones dedicándose al negocio de 
las grúas. Desde Luis Salas como la pri-
mera generación, y quien fue pionero 
en el negocio de las grúas articuladas. 
Su visión siempre fue dar un gran ser-
vicio dando una gran importancia a la 
puntualidad. Para el los clientes siem-

pre fueron muy importantes, pero lo 
fueron más los colaboradores que le 
dan un mayor valor al servicio brinda-
do. La segunda Generación la lleva el 
ingeniero Carlos Salas, quien ha sabi-
do guiar exitosamente a la compañía 
y la tercera Generación con Israel y 
Diego Salas quienes le dan un empuje 
más fresco y metódico al negocio.

GSL es una de las empresas más im-
portantes en el rubro de grúas articu-
ladas en el país, ya que cuenta con 
una amplia capacidad de respuesta 
a nivel nacional y dentro de su capa-
cidad instalada cuenta con 16 grúas 
articuladas de hasta 80 toneladas y 6 
grúas telescópicas, con una capacidad 
máxima de 220 toneladas.



ESPECIAL

40SOBRE ORUGAS SEPTIEMBRE / OCTUBRE 2023

> "...que nuestros clientes conozcan de primera mano los 
nuevos tractocamiones 2024 con tecnología e innovación de 
las grúas articuladas de última generación con las que les 
brindaremos servicio..."
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Al iniciar el evento dieron la bienvenida 
a su nueva casa a todos los asistentes, es-
pecialmente a sus clientes, proveedores, 
representantes de CANACAR, el presiden-
te nacional de AGEDI el ingeniero Fernan-
do Bravo y a los medios. Comentaron que 
es muy importante para ellos demostrar 
donde están poniendo sus inversiones y 
su esfuerzo, y que esto se verá reflejado 
en mayor velocidad de respuesta, mayor 
seguridad, mayor eficiencia y menores 
riesgos de descomposturas, todo esto 
con la adquisición de equipos de última 
generación controlados por control re-
moto lo que disminuye mucho el riesgo 
de accidentes.

Después comentaron que para GSL es 
muy importante el camino de la inno-
vación y procedieron a realizar la pre-
sentación de los nuevos equipos que se 
integran a su flotilla para atender las 
necesidades de sus clientes. Andrés Bur-
kle, Gerente Comercial Nacional de GET 
SHACMAN presentó los 2 nuevos tracto-
camiones marca SHACMAN modelo X3000 
2024 de alta gama. 

Burkle enfatizó que estos equipos están 
totalmente enfocados en los temas de 
seguridad, ya que entre otras muchas 
medidas cuentan con monitor de fatiga 
que notifica si el operador se está que-

dando dormido, además de un sensor 
que detecta si el vehículo se empieza a 
desviar de los carriles de la carretera, 
aire acondicionado eléctrico indepen-
diente del motor, motor Cummins de 480 
Hp, diferenciales de 56,000 libras, y un 
eje delantero de 16,000 libras, que son 
capacidades mayores a las que acostum-
bra el mercado mexicano. Además, las 
unidades cuentan con rines de aluminio, 
frenos de disco y retardador hidráulico 
en la transmisión.

Carlos Salas, Director General de GSL 
comentó que “La idea es que nuestros 
clientes conozcan de primera mano los 
nuevos tractocamiones 2024 y que pue-
dan ver la tecnología e innovación de las 
grúas articuladas de última generación 
con las que les brindaremos servicio” y 
añadió que “GSL siempre ha innovado y 
está en una continua búsqueda de pro-
veedores que ofrezcan soporte, esta es 
la razón por la que optamos por modelos 
Shacman”.

Comentó también Carlos Salas: “Es im-
portante que sepan que GSL siempre se 
ha adelantado al mercado, ofertamos 
nuestro equipo y queremos que nues-
tros clientes permanezcan con nosotros.  
Nuestro círculo virtuoso es que investi-
gamos, analizamos, innovamos e imple-
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mentamos el servicio que cada empresa 
requiere. Tenemos operadores califica-
dos de tráileres y de grúas, con un alto 
nivel de competitividad”.

Israel Salas, Director Operativo de GSL 
y responsables del servicio de postventa 
declaró que en su responsabilidad está 
que todos los servicios sean operados en 
tiempo y forma y de manera eficiente. 
Ya que su preocupación es entregar a sus 
clientes el mejor servicio, atendiendo a 
cada cliente de manera precisa en cada 
solicitud.

“Durante los últimos siete meses hemos 
tenido mucha demanda, con un porcenta-
je de cerca del 90% de la capacidad ins-
talada, esto debido al creciente número 
de proyectos nuevos. Por ello, los equipos 
nuevos vienen a reforzar los lazos comer-
ciales que ya teníamos con nuestros clien-
tes cautivos” afirmo Israel Salas.

“Hay alrededor de 110 proyectos que se 
están ejecutando en México, de estos en 

el 95% se requiere una grúa, un tracto-
camión, un tractocamión con grúa o una 
plataforma, por esto hay una gran de-
manda de servicios y ha venido al alza 
la ocupación de las unidades”, resaltó 
Israel Salas.

Israel Salas también comentó que “El 
sector de grúas se caracteriza por la pla-
neación y anticipación, por ejemplo, con 
la llegada del nearshoring el mercado 
mexicano se ha estado preparando con 
renovación de flota de grúas telescópicas 
y articuladas y a diferencia de hace unos 
años, hoy los empresarios ya no compran 
equipos usados, sino que están adqui-
riendo unidades nuevas. Si bien las inver-
siones que se requieren son fuertes, hay 
proyectos que las justifican”.

Israel Salas también declaró que GSL es 
un operador logístico que ofrece servi-
cio a nivel nacional, desde Tijuana has-
ta Cancún, especializado en el servicio 
“todo en uno”, al cargar, transportar y 
descargar, todo con una misma unidad, 
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> "...con la llegada del nearshoring el mercado mexicano 
se ha estado preparando con renovación de flota de grúas 
telescópicas y articuladas..."

Israel Salas, Director Operativo de GSL 
y Diego Salas, Director Comercial de GSL
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respetando siempre la política de llegar 
siempre a tiempo. Y gracias a estas me-
didas han logrado que Grúas y Soluciones 
Logísticas se coloque como una de las 
mejores opciones en el país.

Ya por último Israel Salas concluyó que 
han seguido la tradición de su abuelo 
como primera generación que acuñaba el 
lema “La gente importa”, al que después 
su padre como segunda generación tomo 
ese lema y le agregó “La gente impor-
ta y agrega valor”, y ellos como tercera 
generación tomaron ese lema y lo exten-
dieron como “La gente es valiosa porque 
aporta y hace negocio”.

Durante el evento Diego Salas, Director 
Comercial de GSL ofreció detalles sobre 
sus nuevas oficinas y comentó: “Conta-
mos con una plantilla de 90 personas, en-
tre operativos y administrativos, además 
las oficinas están conformadas por con-
tendores marítimos que fueron adquiri-
dos hace 14 años”.

Las nuevas instalaciones cuentan con  
distintas áreas para mantener en fun-

cionamiento toda la empresa, desde el 
área de operaciones, área de ventas, 
monitoreo, dirección, comedor, baños, 
dormitorios y lockers. Y se encuentra 
ubicada en la Avenida Francisco del 
Paso y Trocoso número 911.

Sobre las nuevas unidades Diego Salas 
declaró: “Buscamos reforzar los lazos 
comerciales con nuestros clientes a 
través de estas nuevas unidades, que 
ofrecen la versatilidad de las grúas ar-
ticuladas sumada a la maniobrabilidad 
de los cab over (tractocamión chato), 
siendo una combinación vehicular es-
tratégica para los nuevos proyectos”.

Agradecemos a la empresa Grúas y So-
luciones Logísticas la invitación a tan 
importante evento que sin duda alguna 
marcará un antes y un después en el 
desarrollo de esta importante empre-
sa logística en el país. Y deseamos que 
los éxitos continúen para esta compa-
ñía para que sigan satisfaciendo a los 
clientes que requieren sus servicios y la 
historia de esta empresa trascienda mas 
generaciones.

> "La gente importa y agrega valor".
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E n el marco del evento de ma-
quinaria pesada más grande 
e importante del continente, 
la CONEXPO 2023, fuimos in-

vitados por GILMAQ, el Distribuidor 
Autorizado de la marca KOBELCO en 
México, para platicar con algunos de 
sus clientes quienes nos dieron sus 
impresiones sobre las excavadoras 
fabricadas por esta compañía.

El primero de ellos fue el ingeniero 
Antonio Cuevas, Director General de 
Grupo Constructor Cuevas, con quien 
ya habíamos tenido el gusto de en-
trevistarlo en la edición pasada de 

la CONEXPO. El ingeniero Cuevas nos 
comentó que en el año 2019 adqui-
rió su primer equipo KOBELCO y que 
actualmente cuenta con 16 equipos 
KOBELCO adquiridos con GILMAQ 
dándole muy buenos resultados por 
lo que ha seguido apostando a esta 
empresa.

El ingeniero Cuevas nos comparte que 
para él las principales virtudes de las 
excavadoras KOBELCO son el ahorro 
de combustible, la facilidad de la 
operación y su excelente calidad que 
hace que las máquinas se recomien-
den por si solas. Estás cualidades las 

testimonios
de clientes de GILMAQ 

sobre las máquinas KOBELCO
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destacan por su alta rentabilidad y exce-
lente productividad, que gracias a ellas 
han cumplido en tiempo y forma con 
los requerimientos de sus obras, lo que 
le han permitido ir adquiriendo poco a 
poco más equipos KOBELCO, así como 
irlos recomendando con socios y amigos. 

Agrega que desde el 2019 que adquirie-
ron la primera excavadora solo le han 
realizado mantenimientos preventivos y 
nunca han tenido que realizarle ningún 
mantenimiento correctivo. Lo que habla 
de una excelente calidad de las excava-
doras KOBELCO y la gran labor de man-
tenimiento de los técnicos calificados de 
GILMAQ. Esto les ha dado la tranquili-
dad de poder enviar sus equipos a dife-
rentes obras y confiar en que seguirán 
trabajando correctamente y permitirles 
dedicar el tiempo a supervisar las obras 
y no perderlo viendo cómo resolver los 
problemas de las máquinas. Por lo que 
nos comenta que su empresa seguirá ad-
quiriendo excavadoras KOBELCO con su 
distribuidor GILMAQ. Por ultimó el inge-
niero Cuevas nos reiteró que “los equi-
pos KOBELCO se recomiendan solos y nos 
han dado resultados".

Más tarde tuvimos la oportunidad de 
platicar con Ignacio González quien 
también nos dio testimonio de cuál ha 
sido su experiencia con las excavadoras. 
Ignacio nos comentó que gracias a KO-
BELCO han tenido muy buena experien-
cia, logrando muy buenos resultados y 
disminuido considerablemente sus cos-
tos de operación y un consumo de com-
bustible de entre 13 y 14 litros por hora, 
muy por debajo de la competencia. Nos 
menciona que están muy satisfechos con 
el servicio de GILMAQ, con costos muy 
competitivos. 

Ignacio González también nos platica 
que han tenido muy pocos mantenimien-
tos correctivos y compras de refaccio-
nes. Pero en los pocos que han tenido 

se dio cuenta que las refacciones están 
muy asequibles. Añadió que hace algún 
tiempo se le rompió un espejo retrovisor 
y cuando se lo cotizaron se dieron cuen-
ta que el precio estaba por debajo de 
lo que estaban acostumbrados con otras 
marcas. Descubrieron que las piezas de 
desgaste (las puntas), estaban hasta un 
30% más baratas.

Ing. Antonio Cuevas,  Director General de Grupo Constructor Cuevas

Entrevista a Ignacio González
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Por todas estas razones nos comenta Ig-
nacio que se encuentran muy satisfechos 
con las máquinas de la marca KOBELCO, 
sus operadores han externado que los 
equipos tienen mucha potencia y traba-
jan muy bien, por lo que hasta ellos ya 
las prefieren sobre otras marcas. 

Por último, platicamos un poco con Joao 
Oliveira, quien es el Gerente de Nego-
cios de la marca KOBELCO para América 
Latina para preguntarle sobre las venta-
jas que nos compartieron los clientes de 
la marca.

Joao dijo que él fue a la CONEXPO para 
atender a los clientes de Latinoaméri-
ca, y que van representantes de todo el 
mundo para atender a sus respectivos 
clientes. Comentó también que todas 
las excavadoras KOBELCO cuentan con 
las mismas especificaciones y el mismo 
control de calidad y cuentan con las 
mismas características hidráulicas, bajo 
consumo de combustible, alta capacidad 
de excavación, durabilidad, etcétera.

Sobre GILMAQ nos compartió que la con-
cesión de este distribuidor en México los 

tiene muy confiados en gran parte gracias 
a la calidad de los servicios que han reali-
zado, han incrementado la participación 
en el mercado y lo más importante la 
confianza del cliente hacia la marca.

Joao dice que México es un país muy 
grande, que han expandido el territorio 
de GILMAQ más hacia oriente y están 
trabajando en eso conjuntamente con 
GILMAQ quienes recientemente inaugu-
raron su sucursal en Guadalajara.

Para finalizar Joao señaló que “conocer 
la máquina y al concesionario es clave 
para que el cliente adquiera la primera 
máquina. Y en 20 años que llevo con KO-
BELCO no he conocido a ningún cliente 
que después de comprar su primera ex-
cavadora no haya poco tiempo después 
comprado la segunda”.

Fue un placer y un gusto haber conocido 
un poco más de las opiniones que tienen 
los clientes que han comprado anterior-
mente excavadoras KOBELCO sobre las 
ventajas de estos equipos y sobre la ex-
celente gestión del mantenimiento que 
les ha brindado GILMAQ.

No nos queda más que agra-
decer esta oportunidad a 
nuestros amigos de GILMAQ 
y recomendarles a nuestros 
seguidores que si están pen-
sando en comprar una exca-
vadora tomen en considera-
ción la marca KOBELCO que 
ha demostrado a lo largo de 
su exitosa historia y particu-
larmente desde que se vende 
en nuestro país que son má-
quinas de excelente calidad, 
precio y les proporcionara 
una gran productividad te-
niendo la confianza de que su 
equipo permanecerá operan-
do correctamente por mucho 
tiempo.Joao Oliveira, Gerente de Negocios de la marca KOBELCO para América Latina
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Próximos eventos 2023

Con una trayectoria de 32 años de ser uno de los eventos más grandes 
en la Industria de la Construcción. Más de 450 expositores ofreciendo 
sus innovaciones y lanzamientos en arquitectura, diseño de interiores, 
recubrimientos, pisos, maquinaria y servicios en más de 21 mil metros 
cuadrados para más de 17,000 asistentes. Esta exposición se llevará 
a cabo en el Centro CitiBanamex de la Ciudad de México los días 11, 
12 y 13 de octubre. Para más información consulte el siguiente sitio 
web. expocihac.com

Esta prestigiosa empresa subastadora te espera el próximo 29 de sep-
tiembre en su patio permanente de la ciudad de Querétaro para llevar 
a cabo su próxima gran subasta. Esta es su oportunidad de comprar 
excelentes equipos de construcción, minería, agro y transportes entre 
otros. Si desea participar o está interesado en obtener mayores in-
formes sobre este evento le recomendamos que consulte la siguiente 
página web. www.lyonmexico.com

EXPO CIHAC

SUBASTA ALEX LYON

DEL 11 AL 13 DE OCTUBRE, CENTRO CITIBANAMEX, CIUDAD DE MÉXICO

29 DE SEPTIEMBRE, QUERÉTARO, QUERÉTARO

La expo más grande y de mayor crecimiento sobre servicios públicos se 
llevará a cabo en la ciudad norteamericana de Louisville del 26 al 28 
de septiembre. Este año se esperan más de 19,000 asistentes en más 
de 130 mil metros cuadrados de exhibición. Este evento conjunta a 
fabricantes, proveedores y contratistas de la industria de transmisión y 
distribución de electricidad, gas, agua potable, pluvial y alcantarillado. 
En ella se mostrarán los mas recientes equipos, métodos de trabajo, 
legislaciones y productos para esta industria. www.theutilityexpo.com

THE UTILITY EXPO
DEL 26 AL 28 DE SEPTIEMBRE, LOUISVILLE, KENTUCKY





SEPTEMBER 26-28   |   2023   |   LOUISVILLE, KY

1.4 MILLION
square feet  
of exhibits

OVER 19,000
attendees

32 ACRES
of equipment  
and services

The largest and fastest growing trade show for the utility infrastructure and construction 
industry is back. Experience the latest technologies, innovations and trends through live 
talks and hands-on demos in our expansive layout.

Where the Utility
Industry Goes to Grow

Register now at theutilityexpo.com  
and save 20% with code PARTNER20
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