




Conecta mundos, 
une tipos
La LR 1700-1.0 combina las ventajas del transporte económico 
de orugas de la categoría de 600 toneladas con el rendimiento 
de las grúas de la categoría de 750 toneladas. Y: cuenta con 
las últimas innovaciones de la gama de grúas sobre orugas de 
Liebherr. La base del alto rendimiento es la nueva máquina 
básica estática con hasta un 15 % más de capacidad de carga. 
El moderno sistema Derrick cuenta con marco en forma de V, 
VarioTray y el carro de lastre modular «M-Wagon». Perfecta para 
la energía eólica, las infraestructuras y la industria.
www.liebherr.com

LR 1700-1.0
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   El pasado viernes 15 de diciembre, el 
presidente Andrés Manuel López Obra-
dor inauguró el equivalente a un tercio 
(473 kilómetros) del total de kilómetros 
(1,846 kilómetros) que recorrerá el Tren 
Maya, la obra emblemática del sexenio.

Al día siguiente el Tren Maya arrancó su 
primer viaje, los pasajeros abordaron en 
Campeche, en donde realizaron largas 
filas, y descenderán en Cancún. El tren 
partió aproximadamente a las 07:15 ho-
ras desde la estación San Francisco, en 
Campeche con rumbo a Cancún. Y hasta 
las 08:30 horas, el convoy se encontraba 
en Calkini.

Arranca primer viaje
del Tren Maya
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Varios turistas tomaron fotos y videos du-
rante el viaje para captar parte del pai-
saje que se observa desde el Tren Maya. 
Algunos de los pasajeros se dieron tiem-
po para lucir souvenirs como playeras del 
Tren Maya. 

El Jefe del Ejecutivo inauguró, otra vez, 
una megaobra de infraestructura, incon-
clusa y con un elevado sobrecosto. Ade-
más de los graves daños ambientales y a 
sitios arqueológicos que provocó durante 
su construcción.

Durante el primer recorrido del tren, el 
presidente López Obrador, en entrevista 
con reporteros, hizo una aseveración que 
llamó la atención. Se refirió al costo del 
Tren Maya, con cifras muy diferentes a 
las que se pueden observar en la evolu-
ción de la proyección y el ejercicio del 
presupuesto, para esa obra. El Presiden-
te de México mencionó una cantidad muy 
menor a la que realizó un par de meses 
antes el Secretario de Hacienda, Rogelio 
Ramírez de la O.

Cuestionado por los reporteros dijo: “No 
tengo el dato pero este tramo (costó) 
como 60,000 millones; deben de ser (el 
costo total) como 200 mil ó 300 mil mi-
llones, no tengo el dato exacto”. Hay 
que recordar que Ramírez de la O. –en 
una entrevista con el periodista Joaquín 
López-Dóriga– informó que el Tren Maya 
costará 500 mil millones de pesos.

El costo del Tren Maya, estará sobre los 
515 mil 762 millones de pesos al cierre 
de 2024; unas 3.3 veces lo presupuestado 
en un inicio, según un análisis del IMCO.

Xóchitl Gálvez Ruiz, criticó que el Pre-
sidente de la República no tenga cla-
ro el costo exacto de la construcción 
del Tren Maya. Refirió que el gobierno 
federal prometió que costaría 120 mil 
millones de pesos y esa fue una menti-
ra carísima, ya que costó cuatro veces 
más de lo presupuestado originalmen-

te. “La improvisación, el capricho y los 
datos falsos no pueden ser la base para 
diseñar los proyectos de infraestructu-
ra", dijo en un video difundido en sus 
redes sociales.

Jesús Carrillo, director de Economía Sos-
tenible del IMCO, afirmó –en una entre-
vista en Fórmula Financiera) que el Tren 
Maya no va a ser rentable porque ya tri-
plicó los costos de su presupuesto inicial 
de 156 mil millones de pesos.

Afirma que un estudio del propio gobier-
no señala que si su costo pasaba de 450 
mil millones, el proyecto no iba a ser ren-
table y hasta ahora, se han gastado más 
de 515 mil millones de pesos. En conse-
cuencia, el costo del Tren Maya si puede 
ser un elemento que rompa la rentabili-
dad del proyecto.

El año que entra va a representar un 11% 
de la inversión pública y junto con todo 
el dinero que se le ha metido al petróleo, 
resulta en una preocupación porque com-
promete a la inversión pública.

Lo que se puede observar es que el Pre-
sidente de la República decidió realizar 
varias megaobras de infraestructura con 
el propósito de marcar la diferencia de 
su modelo económico respecto de los se-
xenios previos.

Está siendo una apuesta muy riesgosa 
para la salud de las finanzas públicas, en 
la medida en que hasta ahora, ninguna 
de las obras inauguradas, tiene visos de 
que sean rentables. El costo de éstas 
obras, será un cargo muy difícil de ad-
ministrar, para los siguientes gobiernos y 
generaciones de mexicanos.

De lo que no hay duda, es que sí están 
teniendo una rentabilidad política al 
ofrecerlas a las audiencias, en particular, 
para con quienes representan el núcleo 
duro de votantes y simpatizantes, como 
obras magnas.

Fuente: El Economista
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   El pasado 14 de diciembre a través 
de un comunicado Komatsu anunció que 
adquirió la empresa iVolve Holdings Pty 
Ltd., con sede en Australia, para aumen-
tar su oferta de gestión de flotas de ma-
quinaria. iVolve es una empresa de tec-
nología que ofrece soluciones de gestión 
de flotas para operaciones de canteras, 
minería y construcción de nivel pequeño 
a mediano.

iVolve comercializa su software a mine-
ros, contratistas y canteras, según Ko-
matsu. Sus sistemas proporcionan acceso 
a datos en tiempo real, lo que permite 
a los usuarios visualizar la información 
de gestión de operaciones y promover 
operaciones seguras; y actualmente sus 
sistemas solo se utilizan en Australia y 
América del Norte.

La adquisición refuerza el conjunto 
existente de ofertas de tecnología de 
gestión de flotas de Komatsu, que in-
cluyen: Construcción Inteligente para 
la construcción, Modular para minería 
y Cantera Inteligente para aplicacio-
nes de agregados. Komatsu se asoció 
previamente con iVolve en la oferta de 
Smart Quarry Site de la compañía y está 
entusiasmado con el potencial adicio-
nal de trabajar juntos como parte de su 
negocio global.

"iVolve ha sido un gran colaborador y esta 
adquisición ofrece un potencial emocio-
nante para avanzar en nuestro trabajo 
conjunto", dijo Mike Gidaspow, vicepre-
sidente de Productos, Servicios y Solucio-
nes de Komatsu Norteamérica. "Para los 

Komatsu adquiere un proveedor
de gestión de flotas

clientes de canteras en particular, cree-
mos que las ofertas y la experiencia de 
iVolve serán una gran adición a la familia 
de ofertas de Komatsu".

Komatsu planea implementar globalmen-
te el sistema de gestión de flotas de iVolve 
para contribuir aún más a mejorar la se-
guridad y la productividad en los lugares 
de trabajo de los clientes. Hasta ahora, 
iVolve ha logrado una gestión óptima de 
las operaciones en las instalaciones de los 
clientes en Australia y América del Norte.

"Hemos disfrutado de una larga relación 
de trabajo con Komatsu y creemos que 
este acuerdo se alinea con nuestros obje-
tivos y visión, y lo que es más importan-
te, los recursos de Komatsu nos ayudarán 
a alcanzar nuestros objetivos de creci-
miento", dijo Kim Parascos, CEO y cofun-
dador de iVolve. "Como marca Komat-
su, nuestro objetivo es ampliar nuestra 
presencia en el mercado, elevar nuestra 
línea de productos y preservar la flexi-
bilidad para nuestros clientes. Nuestros 
clientes actuales también se beneficiarán 
de esta nueva alineación, ya que apro-
vechamos la experiencia, el compromiso 
y el alcance de Komatsu para mejorar 
nuestra oferta".

Anunciaron también que una vez com-
pletada la adquisición, iVolve continuará 
brindando sus servicios como una empre-
sa independiente del grupo, al tiempo 
que avanza en el desarrollo de sus pro-
ductos y soluciones.

Fuente: Komatsu
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   Volvo Construction Equipment (Volvo CE) y 
el Grupo Ammann han llegado a un acuerdo 
por el cual el Grupo Ammann adquirirá el ne-
gocio global de pavimentadoras ABG de Volvo 
CE, incluida ABG en Hameln, Alemania.

Esta venta incluye el centro de producción 
y tecnología de ABG Paver en Hameln, Ale-
mania, y garantizará la disponibilidad de la 
gama y el soporte completo a través de los 
canales de distribución del Grupo Ammann 
y los concesionarios Volvo CE seleccionados.

Volvo CE y el Grupo Ammann consideran que 
esta es la mejor manera de mantener y de-
sarrollar la larga tradición de ABG en el ne-
gocio de las pavimentadoras para clientes, 
concesionarios, proveedores y empleados 
relevantes.

Como consecuencia de esta operación, tam-
bién la producción de equipos de compacta-
ción Volvo CE en Hameln se eliminará gra-
dualmente con el tiempo.

El acuerdo beneficiará a ambas compañías 
al fortalecer la cartera de productos y la 
red de distribución del Grupo Ammann, al 
tiempo que permitirá a Volvo CE continuar 

centrándose en el desarrollo de soluciones 
sostenibles y tecnologías y servicios futuros, 
en línea con la dirección estratégica de la 
compañía.

El Grupo Ammann es un proveedor líder mun-
dial de plantas mezcladoras, máquinas y ser-
vicios para la industria de la construcción, de 
propiedad familiar y con sede en Suiza, con 
experiencia en construcción de carreteras e 
infraestructura de transporte, que tienen la 
intención de desarrollar aún más a través de 
la expansión del negocio de ABG Paver.

El número de empleados afectados como re-
sultado de este anuncio es de aproximada-
mente 400.

Los clientes seguirán teniendo acceso a la 
gama ABG Paving, así como a los servicios de 
posventa y de otro tipo, a través de la red de 
concesionarios del Grupo Ammann y algunos 
concesionarios Volvo CE seleccionados.

La transacción está sujeta a las aprobacio-
nes regulatorias y a las consultas del comité 
de empresa, y se prevé que se cierre en el 
primer semestre de 2024.

Fuente: Volvo CE

Volvo CE vende el negocio
de pavimentadoras ABG a Ammann
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ECONOMíA
Y POTENCIA DE

El boom, el brazo y el soporte de oscilación, todos
tienen grandes áreas en sus secciones transversales
lo que proporciona una mayor fuerza.

Economía de combustible
y potencia de excavación Fácil mantenimiento

Revolucionario sistema
de refrigeración iNDr

(reducción de ruido y polvo)

EXCAVACIóN
KOBELCO SK35SR amplía los horizontes

de mini excavadoras y of rece características 
prácticas de rendimiento mientras se

mantiene un radio de giro reducido.

DE COMBUSTIBLE
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    A través de un comunicado oficial, el 
pasado 14 de diciembre Tadano Ltd. se 
complace en anunciar que ha celebrado 
con éxito un acuerdo de compra de ac-
ciones para adquirir todas las acciones de 
Nagano Industry Co.

Nagano Industry Co., Ltd. se fundó en 
1968 y tuvo unas ventas de 39.35 millo-
nes de dólares en 2022. Los productos de 
la empresa son altamente especializados 
y se utilizan en una amplia gama de cam-
pos, incluida la construcción y la ingenie-
ría civil, así como fábricas, construcción 
naval y sitios de mantenimiento, lo que 
la convierte en un fabricante líder de 
plataformas aéreas de trabajo autopro-
pulsadas a gran altura, lo que lo convier-
te en una valiosa filial del Grupo Tadano.

Como nombre confiable en la industria, 
Tadano ha entregado constantemente 
plataformas de trabajo aéreas de última 
generación para satisfacer las diversas 
necesidades de sus clientes. Esta adquisi-
ción estratégica marca un momento cru-
cial para Tadano y sus valiosos clientes, 
ya que mejora la capacidad de la empre-
sa para ofrecer una gama más amplia de 
soluciones.

Tadano
adquiere fabricante de 
plataformas de elevación
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Esta adquisición permite a 
Tadano ampliar su oferta de 
productos para incluir plata-
formas aéreas de trabajo auto-
propulsadas, una categoría con 
gran demanda en todo el mundo. 
Con una participación de mercado 
de más del 30 % en Japón para plata-
formas de trabajo aéreas montadas en 
camiones, Tadano está preparado para 
aprovechar las avanzadas tecnologías de 
desarrollo y fabricación de Nagano para 
impulsar un mayor crecimiento en el ne-
gocio de vehículos de trabajo aéreo.

La integración de Nagano Industry Co., 
Ltd. en el Grupo Tadano significa un nue-
vo capítulo de crecimiento y colabora-
ción, lo que refuerza la dedicación de 
Tadano al avance de la industria de las 
plataformas de trabajo aéreas. 

Fuente: Tadano
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10.01 m

El camión minero 980E-5 de Komatsu ofre-
ce una carga útil de 363 toneladas gracias 
a su potente motor diésel que proporcio-
na la energía a su sistema de propulsión 
eléctrica.

Cuenta con características disponibles 
como llantas inteligentes Komatsu, sis-
tema de monitoreo integral KomVision y 
el sistema PLM IV que es un sistema elec-
trónico que monitorea y registra la infor-
mación de la carga del equipo que está 
diseñado para ayudar a optimizar la carga 
útil, aumentar la productividad y reducir 
el costo del ciclo de vida de la máquina.

Se utilizó un diseño avanzado para asegu-
rar que la estructura de este camión mi-
nero esté construida para cumplir con los 
requisitos de cada aplicación específica 
mientras transporta su carga. 

Para más información visita
komatsu.mx

CAMIÓN MINERO
980-E

Datos Técnicos

 Motor:
Potencia Neta:

Peso Operativo:
Carga Nominal:
Radio de Giro:

Retardador Eléctrico Dinámico:

Komatsu SSDA18V170
3,500 Hp
628 Ton
363 Ton
15.9 m
6,000 Hp

Cuenta con control de deslizamiento y con-
trol de crucero (tanto en motor como en 
retardador) y un sistema de ahorro de com-
bustible que juntos facilitan la operación y 
aumentan el rendimiento.

Rendimiento mejorado

Bastidor tipo escalera seccional de caja 
completamente soldada con soportes inte-
grales y fundiciones de acero en todas las 
zonas críticas de transición de tensión.

Chasis reforzado
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13.9 m

Con un diseño que utiliza un solo tanque, 
que proporciona una fuente común de fluido 
para la dirección, el frenado y la elevación. 

Sistema Hidráulico Simple

Suspensión hidroneumática de velocidad va-
riable con control de rebote integral y una 
oscilación máxima del eje trasero de ± 6,5 °.

Suspensión avanzada

Entorno de operador con estructura ROPS / 
FOPS Nivel 2, aislamiento extremo, columna 
de dirección inclinable y telescópica, y me-
didor de carga útil.

Cabina funcional 
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   En noviembre, la población desocupada 
en México fue de 1.6 millones de perso-
nas, de acuerdo con cifras del INEGI.

La tasa de desempleo en México se ubi-
có en noviembre pasado en el 2.7% de la 
población económicamente activa (PEA), 
informó este jueves el Instituto Nacional 
de Estadística y Geografía (Inegi).

El dato es menor al índice del 2.9% del 
mismo mes de 2022 y es igual al de 2.7% 
de octubre pasado, precisó el organismo 
autónomo en su reporte.

La PEA del penúltimo mes del año llegó 
a 59.8 millones de personas de 15 años y 
más, lo que representó una tasa de par-
ticipación de 61% y una población activa 
superior en 827,000 personas a la de no-
viembre de 2022.

De la PEA, 58.2 millones de personas es-
tuvieron ocupadas durante noviembre, 
911,000 más que en el mismo mes de un 
año antes.

Las personas subocupadas, es decir, quie-
nes declararon tener necesidad y dispo-
nibilidad para trabajar más horas, fueron 
4.8 millones, el 8.2% de la población ocu-
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La tasa de desempleo
disminuye en México a 2.7%

pada, un incremento de 403,000 personas 
ante noviembre de 2022.

Los trabajadores informales en noviembre 
totalizaron 31.8 millones, lo que elevó la 
tasa de informalidad al 54.7%.

La población ocupada por sector de acti-
vidad se distribuyó con 43.9% del total en 
servicios, en comercio 19.7%, en manu-
facturas el 16.9%, en actividades agrope-
cuarias 10.4% y en construcción 7.7%.

Mientras que en “otras actividades eco-
nómicas”, que incluyen minería, electri-
cidad, agua y suministro de gas, estuvo 
ocupada el 0.8%, y otro 0.6% no especificó 
actividad.

Por género, la PEA femenina en noviem-
bre fue de 24.6 millones y la masculina 
de 35.1 millones, con una tasa de parti-
cipación de 47.3% en mujeres en edad de 
trabajar y de 76.4% en hombres.

Las cifras de empleo reflejan el compor-
tamiento de la economía de México, cuyo 
producto interior bruto (PIB) creció un 
3.3% interanual y un 1.1% trimestral en el 
tercer trimestre de 2023, con lo que acu-
mula un aumento de 3.4% en el año.

Fuente: Forbes
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   Tener altas tasas de interés por un 
tiempo más prolongado de lo que se 
tiene previsto será uno de los retos del 
sistema financiero mexicano, advirtieron 
autoridades mexicanas.

El Consejo de Estabilidad del Sistema Fi-
nanciero destacó que a pesar de que la 
inflación general ha disminuido, se man-
tiene en niveles por encima de los obje-
tivos que tienen lo bancos centrales por 
lo que las tasas de interés se han mante-
nido elevadas.

Algunos de los intermediarios financieros 
no bancarios enfrentan retos ante estas 
altas tasas aunado a una aversión al ries-
go de los inversionistas.

"No obstante, dicha situación no repre-
senta un riesgo de alcance potencialmen-

te sistémico, dada la baja participación 
del sector dentro del sistema, así como 
su acotada interconexión con la banca del 
país y otros inversionistas institucionales", 
destacó el Consejo en un comunicado.

Se destacó que la recuperación econó-
mica global se verá retrasada ante la 
desaceleración más pronunciada a nivel 
global.

"En un entorno así, caracterizado además 
por un agudizamiento de las tensiones 
geopolíticas, la probabilidad de ajustes 
abruptos en los precios de algunos acti-
vos financieros, que pudieran dar lugar a 
volatilidad en los mercados, podría ha-
berse incrementado", añadió el Consejo.

Fuente: Expansión

Las altas tasas de interés
serán el reto del sistema
financiero mexicano
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   El gigante de la maquinaria de cons-
trucción Caterpillar ha invertido en una 
empresa emergente especializada en el 
refinado de metales críticos un total de 
$44 millones de dólares en la empresa 
de reciclaje Nth Cycle, con sede en Mas-
sachusetts.

La unidad modular conocida como “Oys-
ter” combina electroquímica, precipita-
ción química y filtración para procesar 
material de alimentación con metales y 
transformarlo en metal y sales metálicas 

para su reventa. Frente al proceso de fun-
dición tradicional (pirometalurgia), que 
consume mucha energía, Oyster ofrece 
una forma limpia y “sostenible” de refi-
nar metales a partir de materias primas 
como chatarra, masa negra, concentrados 
de mineral primario y flujos de residuos.

Nth Cycle afirma que el sistema “extrae 
metales de cualquier tipo, en cualquier 
estado”, utilizando únicamente electri-
cidad y agua. El dinero obtenido en esta 
última ronda de financiación ayudará a 

Caterpillar invierte en una empresa 
emergente de reciclado de metales
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ampliar la comercialización de Nth Cycle, 
permitiéndole establecer una nueva insta-
lación de pruebas con socios, ampliar su 
sede y aumentar su plantilla.

Rod Shurman, vicepresidente sénior de 
electrificación y soluciones energéticas de 
Caterpillar, ha declarado: “La colabora-
ción de Caterpillar con Nth Cycle respalda 
nuestro compromiso de ayudar a nuestros 
clientes a alcanzar sus objetivos relacio-
nados con el clima y establecer una cade-
na de valor circular.”

“Siempre que es posible, mantenemos 
los recursos en la cadena de valor de 
Caterpillar mediante un flujo circular de 
materiales, energía y agua. La tecnología 
de refinado por electroextracción de Nth 
Cycle puede ayudar a devolver materia-
les valiosos a la cadena de suministro.”

Nth Cycle recibió su financiación inicial 
en 2021 y desplegó comercialmente sus 
sistemas en 2022. Recientemente, anun-
ció que estaba lista para convertirse en 
la “primera empresa en Estados Unidos 
en ofrecer un producto nacional de hi-
dróxido mixto de níquel (Ni MHP)”.

Según la startup, su producto Ni MHP 
podría ayudar al país a “cumplir los ob-
jetivos de establecer un suministro na-
cional de metales críticos cruciales para 
el crecimiento de la infraestructura de 
electrificación establecidos por la Ley de 
Reducción de la Inflación (IRA)”.

Megan O’Connor, doctora, consejera de-
legada y cofundadora de Nth Cycle, ha 
declarado: “El refinado ha sido duran-
te mucho tiempo el obstáculo para una 
cadena de suministro de metales más 
amplia, sostenible y de ciclo cerrado en 
EE.UU. y la UE, por lo que nos propusimos 
resolver este problema al tiempo que 
ofrecíamos una solución complementaria 
para los recicladores.

“En sólo tres años, hemos salido del la-
boratorio y nos hemos convertido en una 
instalación comercial, con nuevas im-
plantaciones de nuestras unidades mo-
dulares Oyster en un futuro próximo. La 
construcción de relaciones críticas con 
nuestros inversores, socios y responsa-
bles políticos ha sido una parte clave del 
rápido crecimiento a escala de Nth Cy-
cle, y ese compromiso continúa con esta 
financiación.”

Fuente: Waste Advantage
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Epiroc adquirirá
Stanley Infrastructure

   Epiroc adquirirá Stanley Infrastructure 
de Stanley Black & Decker en un acuer-
do valorado en 760 millones de dólares. 
Stanley fabrica accesorios para excava-
doras, así como herramientas hidráuli-
cas manuales y de batería. Las marcas 
incluidas en la adquisición incluyen La-
Bounty, Paladin, Pengo y Dubuis.

"Estamos muy entusiasmados con esta ad-
quisición estratégica, que es un paso im-
portante para fortalecer nuestra presencia 
a largo plazo en los sectores de la infraes-
tructura y la construcción", dijo Helena 
Hedblom, presidenta y directora ejecutiva 
de Epiroc, en una transmisión por Internet 
en la que se anunció el acuerdo.

"Nuestras carteras de productos se comple-
mentan muy bien, y esto llena algunos va-
cíos importantes en nuestra oferta actual. 
Además, obtenemos acceso a una amplia 
red de ventas indirectas, que diversificará 
y fortalecerá aún más nuestra presencia. 
La infraestructura y la construcción tienen 

motores atractivos que incluyen la urba-
nización y el reciclaje de chatarra para la 
producción de acero, lo que respaldará el 
crecimiento a largo plazo".

Epiroc espera que los ingresos de la or-
ganización Stanley para 2023 se sitúen 
entre 450 y 470 millones de dólares. Hed-
blom dijo que la adquisición permite a la 
compañía aprovechar "atractivos vientos 
de cola como el proyecto de la Ley de 
Reducción de la Inflación de EE. UU.".

"Los clientes se beneficiarán de tener 
acceso a una cartera de productos más 
completa, que juntos continuaremos de-
sarrollando para satisfacer la creciente 
necesidad de versatilidad y productivi-
dad de los clientes", dijo Goran Popovski, 
presidente de la división de herramientas 
y accesorios de Epiroc. "Estamos desean-
do dar la bienvenida al gran equipo de 
Stanley Infrastructure al Grupo Epiroc y 
crecer juntos con éxito".

Fuente: Epiroc
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   A través de un comunicado conjunto de SE-
MARNAT y la Secretaria de Relaciones Exte-
riores el gobierno de México, como miembro 
del Consejo de la Autoridad de los Fondos 
Marinos, reitera su compromiso de proteger 
estos ecosistemas.

Además declara que ante la urgente nece-
sidad de proteger el patrimonio común de 
la humanidad dadas las crisis ambientales 
globales, acorde con el principio de precau-
ción y con pleno respeto al derecho interna-
cional, han decidido apoyar la moratoria de 
la explotación del fondo marino en tanto no 
se tenga la información científica suficiente, 
que brinde certidumbre respecto a los im-
pactos ambientales de esta actividad, que 
permita contar con normas, reglamentos, 
procedimientos, estándares y lineamientos 
que garanticen la protección eficaz del me-
dio marino contra los potenciales efectos 
nocivos de estas actividades.

Además, defienden que, en caso de que haya 
la posibilidad de que inicien actividades de 
explotación de los fondos marinos fuera de 
la jurisdicción nacional, será necesario es-
tablecer mecanismos de aplicación, inspec-
ción, vigilancia y cumplimiento adecuados, 
de manera previa.

Por todo lo anterior, el gobierno de México 
no patrocinará ni apoyará la concesión de 
licencias de explotación en el seno del Con-
sejo de la Autoridad de los Fondos Marinos 
hasta que se cuente con información cien-
tífica suficiente que garantice la protección 
eficaz del medio marino además de un mar-
co jurídico sólido y completo.

El país se ha comprometido, mediante legis-
lación nacional e internacional, a proteger y 
conservar el ecosistema marino dado su rol 

México reitera su compromiso de
proteger los Fondos Marinos
de la minería submarina

fundamental en el equilibrio ecológico y la 
vida en la tierra. Es en ese espíritu que Mé-
xico, como Estado parte de la Autoridad y 
como uno de los miembros de su Consejo, 
reitera su compromiso y seguirá trabajan-
do en el seno de este órgano internacional 
en favor de una correcta gobernanza de la 
zona, que garantice la efectiva protección 
y preservación del patrimonio común de la 
humanidad desde una perspectiva integral, 
responsable y equitativa.

Finalmente, existe consenso en que, bajo el 
estado del conocimiento científico actual, 
no hay certeza sobre el impacto real que las 
actividades de explotación en la zona ten-
drían sobre el medio marino. En ese sentido, 
el gobierno mexicano celebra el compromiso 
de los miembros del Consejo que han optado 
por no apoyar el inicio de la actividad ex-
tractiva hasta que exista certidumbre cien-
tífica respecto de sus impactos potenciales y 
apoya las labores de la Autoridad enfocadas 
al desarrollo de investigación previo a iniciar 
cualquier actividad que pueda poner en ries-
go la biodiversidad.

Fuente: Gobierno de México
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   Aprovechando el marco de la impor-
tante feria agropecuaria Agritechnica 
2023 el pasado Noviembre en Alemania, 
el fabricante de equipos y maquinaria 
agrícola Massey Ferguson presentó su 
modelo insignia el MF 9S. La nueva se-
rie, que comprende seis modelos en la 
clase de potencia de 285 CV a 425 CV, 
está equipada con el innovador diseño y 
ofrece nuevos estándares en términos de 
rendimiento, confort y automatización.

“El MF 9S es el nuevo buque insignia de 
la Nueva era de tractores de Massey Fer-
guson, fácil de usar, fiable y conectado”, 
afirmó durante su presentación en Agri-
technica, Thierry Lhotte, vicepresidente 
y director gerente de Massey Ferguson 
para Europa y Oriente Medio. “Nuestro 
viaje comenzó en julio de 2020 con el 
lanzamiento del MF 8S. Este revoluciona-
rio tractor es el resultado de siete años 
de intensa investigación con clientes de 
todo el mundo, que ha inspirado el desa-
rrollo de las gamas MF 5S, MF 6S y MF 7S, 
diseñadas por agricultores para agricul-
tores”, explicó.

“Este nuevo modelo que es el primero en 
llevar el nuevo logotipo de MF, se basa en 
el éxito de su muy apreciado predecesor”, 
añade Jérôme Aubrion, director de Mar-
keting de Massey Ferguson para Europa 
y Oriente Medio. "Los tractores no sólo 
siguen ofreciendo un rendimiento y una 
fiabilidad extraordinarios, sino que tam-
bién combinan una experiencia de usuario 
mejorada con una tecnología innovadora 
para crear un auténtico todoterreno.” 

Massey Ferguson
presenta su modelo 9S

La gama MF 9S ofrece modelos con po-
tencias comprendidas entre 285 Hp y 425 
Hp. Además de su exclusivo diseño, to-
dos los modelos están equipados con ca-
racterísticas de motor mejoradas y una 
transmisión optimizada para aumentar el 
rendimiento y la productividad.

Todos los modelos están propulsados por 
el motor AGCO Power de eficacia pro-
bada, con seis cilindros y una cilindrada 
de 8,4 litros. La gestión de potencia del 
motor (EPM) aumenta el par motor hasta 
1,750 Nm y genera hasta 30 Hp de poten-
cia adicional. El motor cumple la norma-
tiva de emisiones Fase V con una versión 
nueva y avanzada de tecnología turbo. En 
conjunto, estas innovaciones aumentan 
la fiabilidad y reducen significativamente 
los costos de mantenimiento.

La superficie acristalada de 6,6 m² garan-
tiza una excelente visibilidad panorámi-
ca. El parabrisas inclinado hacia delante, 
combinado con el gran voladizo del te-
cho, reduce la radiación solar y garantiza 
un clima agradable en la cabina. Además 
de la cámara de marcha atrás de serie, 
se pueden conectar otras tres cámaras 
para obtener una visión panorámica de 
la carretera por delante y por detrás del 
vehículo.

Fuente: INTEREMPRESAS
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   Un juez estadounidense rechazó el pe-
dido de la compañía para desestimar la 
demanda colectiva de productores sobre 
monopolio en reparación de máquinas.

El fabricante estadounidense de maqui-
naria pesada y líder en la fabricación de 
maquinaria agrícola John Deere sufrió 
un revés en la justicia de Estados Unidos 
dentro de la larga batalla legal con un 
grupo de productores sobre el derecho a 
reparar sus equipos.

El Tribunal de Distrito del Norte de Illi-
nois denegó una moción de John Deere 
en el sentido de desestimar la demanda 
colectiva. En consecuencia, estará per-
mitido que continúen las demandas an-
timonopolio presentadas por más de 17 
productores de todo el país contra John 
Deere. Y podrían sumarse más.

Revés judicial para John Deere en el 
juicio por el derecho a reparar

La compañía fue demanda en su momento 
por la imposición a los clientes, respecto a 
que sólo pueden reparar las máquinas a tra-
vés del servicio de John Deere y sus conce-
sionarios.

El juicio iniciado por los productores estadou-
nidenses determinará si la política de repa-
ración que implementa John Deere es legal. 
Uno de los puntos esenciales del caso está 
centrado en la posibilidad de demostrar que 
la empresa y sus concesionarios incurrieron 
en una conspiración para aumentar el costo 
de reparación. Y, al mismo tiempo, impiden 
la reparación independiente y propia de los 
tractores que poseen los productores.

En su resolución, el Tribunal de Distrito de 
Illinois, señaló que el litigio entre John Dee-
re y los demandantes probablemente será 
un proceso largo y costoso.

Fuente: MAQUINAC
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   El campo está perdiendo millones de 
hectáreas de cultivo por el abandono de 
tierras. La violencia y las extorsiones se 
suman a los estragos del cambio climá-
tico y la falta de ayudas agropecuarias.

El pasado 8 de diciembre, se registró una 
matanza más en tierras mexicanas, la 
cual dejó 14 cadáveres en el pueblo de 
Texcaltitlán, en un enfrentamiento entre 
agricultores y sicarios. Debido al proble-
ma que atraviesa la actividad agropecua-
ria en toda su cadena de producción de-
bido a las extorsiones de los carteles. El 
maíz y el coco, el sorgo, los aguacates, 
el limón, el mango y la flor de Jamaica, 
el mundo rural entero sucumbe ante los 
cobros mafiosos por el uso del suelo, la 
producción, las cosechas y las ventas. El 
crimen organizado ha puesto precio a la 
tierra y al cielo, el hábitat inclemente en 
el que se desenvuelven los campesinos. A 
las consecuencias del cambio climático, 

El crimen organizado pone
precio a la agricultura mexicana

la falta de ayudas gubernamentales y el 
envejecimiento de la población labriega 
se suma en México esta violenta circuns-
tancia que ha dejado en el abandono en 
los últimos tres años cuatro millones de 
hectáreas de sembrado, según los datos 
de la Unión Nacional de Trabajadores 
Agrícolas, UNTA. 

La superficie rural de México cuenta 
191,7 millones de hectáreas, de las cua-
les están sembradas 21,6 millones. Algo 
más de una cuarta parte es de riego y el 
resto de temporal, es decir, a merced de 
la meteorología, que este año no ha sido 
generosa en agua. Ese mensaje era el que 
llevaban los agricultores de Texcaltitlán a 
los miembros de la Familia Michoacana, 
el cartel criminal que el 8 de diciembre 
llegaba a pedirles el cobro del piso a ra-
zón de un peso por metro cuadrado: que 
no podían hacer frente a esos pagos que 
les minimizaban las ganancias. Además 
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del ruego portaban machetes, armas y 
palos y se desencadenó la balacera. Esta 
vez el narco puso la mayoría de las víc-
timas, hartos los agricultores de las ex-
torsiones seculares que les sumen en la 
pobreza. Si un tiempo lejano fueron los 
caciques colonialistas, ahora es el crimen 
organizado quien se quiere quedar con el 
fruto de la tierra sin haberla trabajado.

La culpa es resbaladiza en México. “Los 
criminales no vienen de fuera, nacen 
aquí, son también hijos de la falta de 
oportunidades, la pobreza, el hambre y 
la ignorancia”, dice Marco Antonio Reyes, 
dirigente estatal de la UNTA en Guerrero, 
uno de los Estados más fértiles y violen-
tos del país. Ocho regiones de biodiversi-
dad distinta le conceden el primer puesto 
en producción de mango, coco y flor de 
Jamaica, y el segundo en mamey. Pero la 
actividad agrícola no deja buenos resul-
tados en un lugar “con 60 años de atraso 

en los modos de producción”, donde to-
davía se usan bestias para arar la tierra 
en buena parte de los rumbos y donde 
hay tractores es a costa del esfuerzo eco-
nómico de los labradores. Los muchachos 
ya no se conforman con la esclavitud del 
campo que se hereda por generaciones. 
Cuando llega la cosecha del maíz no hay 
mano de obra. El 70% de la población del 
campo aquí es mayor de 50 años, y en 
otros sitios aún más, según la UNTA.

La mayoría de los países subsidian su agri-
cultura, pero este gobierno, en aras de 
combatir la corrupción, ha tomado medi-
das drásticas y se han eliminado los pro-
gramas de apoyo al campo conseguidos 
hace tiempo. La ausencia de políticas de 
fomento es la principal causa del aban-
dono de las tierras. Y sí, había corrupción 
y malos manejos de los recursos, que a 
veces llegaban incompletos o no llega-
ban, al amparo de políticas propias de los 
regímenes pasados. Organizaciones agra-
rias y funcionarios cómplices hacían unos 
negocios y otros la vista gorda, pero se 
necesitan urgentemente esos programas.

Hace ya un lustro que los capos mafio-
sos empezaron a imponer sus cuotas a los 
agricultores en algunos Estados, prime-
ro en función de la cosecha, ahora por 
metro cuadrado. Lo sufren en Guerrero, 
en Sinaloa, en Durango y en Guanajuato, 
por todas partes. Se han apropiado de to-
dos los eslabones de la cadena”, explica 
por teléfono Marco Antonio Reyes, desde 
Guerrero. Recuerda que hace unos tres 
meses quemaron el mercado central de 
Acapulco. Y hace algunos más mataron a 
varios polleros en el de Chilpancingo, la 
capital del Estado.

La espiral sigue su curso. Los que se van 
del campo y cruzan la frontera enviarán 
dinero con el que sobrevivirán sus fami-
lias sin más recursos para echar a andar 
la producción. Hay pueblos donde apenas 
quedan mujeres, niños y ancianos, el res-
to ya se fue a los Estados Unidos a traba-
jar los campos que no son suyos.

Fuente: El País
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A
l  realizar nuevos proyec-
tos de construcción o con 
la finalidad de aumentar 
la producción en la indus-
tria minera, ganadera o 

agrícola, puede ser necesario el uso 
de equipo y maquinaria adicionales 
a aquellos con los que ya se cuenta.  
 
Existen distintas opciones para ad-
quirir dicha maquinaria: compra 
de maquinaria nueva, compra de 
maquinaria usada o renta de equi-
po. Cualquiera de estas opciones 
trae consigo una serie de implica-
ciones, que es necesario prever y 
analizar para evitar contratiempos 
y tomar la mejor decisión posible.  
 
En este artículo le presentaremos una 
serie de consideraciones y consejos 
con la finalidad de ayudarle a maxi-
mizar su inversión y disminuir riesgos 
financieros. Esperamos le sean de 
utilidad la próxima vez que requiera 
adquirir maquinaria pesada.

¿Comprar nuevo, 
usado o rentar?
Guía para ayudarle a tomar la mejor decisión
al elegir el equipo que necesita.
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COMPRAR MAQUINARIA NUEVA
La compra de maquinaria nueva es quizás la 
mejor decisión que se puede tomar cuando se 
requiere de un equipo a largo plazo y se cuenta 
con el capital o se tiene acceso a un buen finan-
ciamiento que permita realizar la compra.

Ventajas de comprar
maquinaria nueva
El equipo nuevo generalmente no falla: es muy 
poco común que tenga daños ocultos que pue-
dan ponerla fuera de servicio.

Garantía: en los contados casos en que los equi-
pos nuevos fallan, tienen un período de tiempo 
y horas de trabajo en que el fabricante garan-
tiza que, si algún componente falla, se cambia 
por otro nuevo sin costo (más que el costo de 
los fletes), siempre y cuando no sea por error de 
operación o falta de mantenimiento.

Soporte al producto: la maquinaria nueva es co-
mercializada por distribuidores autorizados de 
fábrica que cuentan con la infraestructura para 
darle soporte de servicio y refacciones a estos 
equipos.

Financiamiento: es más fácil obtener un crédito 
para un equipo nuevo que para uno usado.

Promociones: se puede acceder a promociones 
que proporciona la fábrica para incentivar la 
compra de equipos nuevos como seguros, sis-
temas de monitoreo o algunos otros servicios 
sin costo extra. Precio: los equipos nuevos tie-
nen un precio elevado.

Desventajas de comprar
maquinaria nueva
Costo elevado de mantenimiento: para mante-
ner la garantía del equipo, forzosamente se tie-
nen que realizar los servicios de mantenimiento 
preventivo con el fabricante y utilizando piezas 
originales, lo que generalmente tiene precios 
más elevados que los que se podrían obtener 
con talleres externos y piezas genéricas.

Precio de reventa: aunque es mayor si el equipo 
tiene un único dueño, las máquinas nuevas se 
deprecian mucho al salir del distribuidor.
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COMPRAR MAQUINARIA USADA
La compra de un equipo usado es una 
excelente opción cuando no se cuenta 
con el suficiente capital para comprar 
un equipo nuevo y el tiempo que se 
pretende ocuparla es mayor a un año.

El año de fabricación y la cantidad de 
horas de trabajo afectan directamente 
el precio final de las máquinas usadas. 
Otro importante factor que afecta el 
precio de las máquinas usadas es el as-
pecto que tenga, aunque es importan-
te no dejarse llevar únicamente por el 
aspecto exterior de un equipo limpio y 
recién pintado.

Con el objetivo de minimizar la posibili-
dad de comprar un equipo usado en ma-
las condiciones es recomendable revisar 
los equipos con un mecánico de confian-
za, solicitar la bitácora de servicios de la 
máquina y si es posible, platicar con el 
operador actual del equipo para obtener 
más información de su estado.

De no contar con el apoyo de un mecá-
nico de confianza los puntos a revisar 
son:
-Daños estructurales: grietas, soldadu-
ras, abolladuras.
-Aspecto de la cabina: paneles rotos, 
presencia de óxido, horómetro dañado.
-Cilindros hidráulicos: rayaduras, fu-
gas, golpes. 
-Pernos, bujes y pasadores: desgaste 
excesivo, engrase deficiente.
-Desgaste en tren de rodaje o neumá-
ticos. 
-Ruidos al realizar movimientos con el 
equipo. 
-Motor: cantidad de emisiones que 
arroja al medio ambiente y la colora-
ción de las mismas. 
-Bomba hidráulica y el banco de válvu-
las: fugas, manchas, golpes y ruidos.
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Factores que afectan
el precio de la maquinaria usada
Como se mencionó antes, el precio fi-
nal de un equipo usado, puede verse 
influenciado por varios factores, los 
cuales se deben contemplar para rea-
lizar una compra satisfactoria. A conti-
nuación detallamos algunas de las con-
sideraciones más importantes:

1. Estado general: algunos equipos 
son operados sin seguir las recomen-
daciones del fabricante, lo que en 
combinación con malas prácticas y un 
deficiente esquema de mantenimiento 
puede ocasionar daños significativos 
en diversas partes del equipo y afectar 
directamente a su valor final. Realizar 
una inspección antes de proceder con 
la compra, permite prever si será nece-
sario invertir en reparaciones.

2. Año de fabricación: cualquier má-
quina se deprecia en función de los 
años que hayan transcurrido desde su 
fabricación. Antes de proceder a una 
compra, es recomendable cerciorarse 
de que el año de fabricación proporcio-
nado por el vendedor es correcto, esto 
puede realizarse tras consultar con 
el fabricante el número de serie (SN) 
o número identificador de producto 
(PIN), y compararlo con los libros que 
indican el año de fabricación de cada 
número de serie.

3. Cantidad de horas de trabajo: para 
dar una idea aproximada del desgaste 
normal que pueden sufrir estos equi-
pos al tomar en cuenta las horas de 
trabajo, se estima que un equipo mue-
vetierra (excavadora, bulldozer, car- 
gador, etc.) trabaja, aproximadamente, 
unas 2,000 horas al año por cantidad 
de turnos de trabajo al día. En el caso 
de la maquinaria de construcción de 
caminos (motoniveladora, vibrocom-
pactador, pavimentadora, etc.), el es- 
timado es de 1,000 horas.

4. Marca del equipo: existen muchas 
empresas que desarrollan un mismo 
tipo de máquinas, y de entre ellas, exis-
ten algunas que tienen una mayor pre-
sencia en el mercado en comparación 
con otras, y esto se traduce en un pre-
cio ligeramente mayor, ya que el con- 
sumidor asocia a la empresa fabricante 
como sinónimo de confianza.

5. Demanda en el mercado: por poner 
un ejemplo, equipos como la serie 320 
de excavadoras Caterpillar son máqui-
nas con alta demanda y con un valor 
residual más elevado en comparación 
con otros equipos de la misma marca. 
Adquirir máquinas de este tipo puede 
representar una inversión significativa, 
pero segura, ya que los precios varían 
ligeramente tras periodos de tiempo 
considerables, por el contrario, en má-
quinas altamente específicas son más 
comunes las fluctuaciones de precios.

6. Reputación del vendedor: empresas 
de renombre emplean mano de obra 
altamente calificada para realizar ins-
pecciones regulares a sus equipos y en 
caso de requerirse alguna reparación, 
hacen uso de refacciones originales 
provistas por el fabricante, lo cual in-
fluye positivamente en el precio final 
de la maquinaria.

 
Realizar una inspección 
antes de proceder con la 
compra, permite prever si 
será necesario invertir en 
reparaciones.
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Comprar equipos usados 
en el extranjero
Algunas personas creen que comprar 
maquinaria usada en el extranjero re-
sulta más barato y que son equipos de 
mejor calidad. Sin embargo, comprar 
maquinaria usada extranjera sin hacer 
un análisis profundo, tiene riesgos im-
portantes que se pueden traducir en 
grandes pérdidas de dinero y en proble-
mas fiscales y jurídicos. A continuación 
detallamos algunos de estos riesgos:
- Impuestos y gastos de importación: 
siempre se debe investigar el origen 
de la maquinaria, pues éste afecta el 
costo para calcular impuestos y gas-
tos aduanales. Es de suma impor-
tancia, verificar que nuestro agente 
aduanal clasifique adecuadamente la 
maquinaria importada, pues esto nos 
evitara problemas fiscales futuros y 
nos evitará pagar más dinero por una 
mala clasificación arancelaria.
- Fletes locales: ubique donde se en-
cuentra localizada la máquina a com-
prar, pues los fletes dentro de Estados 
Unidos son costosos e impactarán el 
precio de compra.
- Honradez del vendedor, fletero y 
agente aduanal: algunos revendedo-
res de maquinaria usada en el extran-
jero, al saber que el comprador viene 
de otro país y que las reclamaciones 
futuras no serán tan fáciles, recurren 
a técnicas poco honestas como bajar 
las horas de trabajo en los horómetros 
de la maquinaria, anunciarlas con años 
de fabricación más recientes, empastar 
piezas oxidadas, etc.
- Tiempos de entrega: otro factor im-
portante es el tiempo transcurrido en-
tre nuestra compra y la entrega, pues 
lo idóneo es poner a producir de inme- 
diato nuestra inversión, sin embargo, 
los tiempos de importación pueden 
retrasarnos.

- Procedencia del equipo: máquinas 
que trabajaron en nieve, ríos y/o lugares 
húmedos, pueden presentar óxido en 
componentes importantes. Otras má-
quinas tienen muchas horas de trabajo, 
aunque sean de años de fabricación re-
cientes, pues estuvieron en minas.
- Desconocimiento técnico: importar 
maquinaria sin el conocimiento técni-
co adecuado puede ser muy riesgoso 
para nuestro bolsillo. Por ejemplo, al-
gunas máquinas fabricadas expresa-
mente para E.U.A., usan diésel de ultra 
bajo azufre, el cual no existe en Méxi-
co, y al utilizar Diésel regular, se gene-
ran problemas en la inyección y motor 
del equipo. Además, algunas marcas y 
modelos específicos requieren de re-
facciones que no se obtienen con los 
distribuidores locales.

 
Importar maquinaria
sin el conocimiento técnico
adecuado, puede ser muy 
riesgoso para nuestro
bolsillo.



ESPECIAL

35SOBRE ORUGAS ENERO / FEBRERO 2024

 



ESPECIAL

36SOBRE ORUGAS NOVIEMBRE / DICIEMBRE 2023

Subastas
Existen varias compañías que realizan 
subastas de maquinaria. La principal 
ventaja que ofrecen, es que se pue-
den conseguir estos equipos a buenos 
precios.

Le recomendamos que, si se encuen-
tra interesado en participar en subas-
tas de maquinaria, considere participar 
en las que organiza Alex Lyon y Ritchie 
Bros, que son compañías profesionales 
y muy serias que cuentan con varios 
años de experiencia surtiendo equipos 
al mercado mexicano; además, no tie-
nen un precio de reserva, lo que ayuda 
a que los equipos se vendan a precios 
convenientes.

Le sugerimos que antes de participar en 
una subasta analice qué equipos son los 
que se pretende comprar, busque cua-
les de los lotes disponibles se ajustan a 
sus necesidades y los revise con la ayu-
da de un mecánico de confianza.

Otra importante recomendación es in-
vestigar los precios en que anterior-
mente se han subastado equipos de 
características similares al que necesita.

 

Se pueden conseguir
excelentes equipos a
excelentes precios
en subastas.
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Ventajas de comprar
equipos usados
Precio: el precio es significativamente 
menor que el de un equipo nuevo.
Financiamiento: si el modelo no tiene 
muchos años de antigüedad, es rela-
tivamente fácil obtener un financia-
miento.
Ahorro en mantenimiento: se pueden 
utilizar piezas que no son originales sin 
el riesgo de perder la garantía (porque 
no tiene).
Reventa: puede realizar una reventa 
del equipo para recuperar parte de su 
capital.

Desventajas de comprar
equipos usados
Daños ocultos: pueden presentarse 
daños ocultos que pueden provocar 
una falla a corto plazo.
Garantía: generalmente no tienen 
garantía.
Promociones: el mercado de los equi-
pos usados es muy activo, por lo que 
generalmente no se obtiene ningún 
tipo de incentivo por su compra.
Mantenimiento: deberá programar un 
esquema de mantenimiento para cada 
equipo adquirido.
Costos: generan costos por almacena-
miento y mantenimiento.
Financiamiento: si son equipos de va-
rios años de antigüedad es muy com-
plicado obtener financiamiento.
Riesgo de fraude: en los últimos años 
se ha ido incrementado el riesgo de 
fraude por Internet debido a que exis-
ten sitios que ofrecen equipos a pre-
cios increíblemente bajos, piden anti-
cipos o el pago total por adelantado, 
y posteriormente, se desaparecen sin 
entregar los equipos a los clientes. 
Para evitar estos fraudes le recomen-
damos que antes de hacer cualquier 
tipo de pago pida siempre ver perso-
nalmente los equipos que pretende 
comprar y pregunte con personas de 
confianza si le recomiendan alguno de 
estos sitios.
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RENTA DE MAQUINARIA
Rentar la maquinaria puede ser la mejor 
opción si el periodo en que la requiere es 
corto, o el desgaste derivado de la opera-
ción específica para la que se requiere el 
equipo es muy alto.

Las recomendaciones al rentar maquina-
ria son: 1. Analizar el tipo de maquinaria 
que se requiere. 2. Comparar precios de 
renta de esos equipos. 3. Investigar los 
beneficios que incluyen los contratos de 
renta. 4. Observar la infraestructura de 
servicio a las máquinas con que cuenta el 
arrendador.

Contrato de renta de maquinaria
Existen diferentes tipos de contratos de 
renta pero la principal diferencia radica en 
las cosas que puede incluir por el pago de 
la renta, por ejemplo:
Operador: puede resultar conveniente te-
ner un operador calificado para utilizar el 
equipo al cual además, no será necesario 
darle ningún tipo de prestación ya que no 
será empleado suyo.
Combustible: también puede ser conve-
niente no tener la responsabilidad de su-
ministrar el combustible, esto depende de 
lo remoto de la zona de trabajo, de la vola-
tilidad del precio del combustible y del ac-
ceso al transporte y las herramientas para 
poder cargar los equipos de combustible.
Soporte en caso de fallas: dependiendo el 
contrato puede incluir la mano de obra y 
las refacciones que se requieran para so-
lucionar una falla o incluir un equipo de 
reserva (para utilizarse mientras el equipo 
rentado se encuentra fuera de servicio). 
También se puede fijar un máximo de 
monto que absorbe el dueño del equipo 
o que quede establecido que solamente 
estén incluidas las piezas de desgaste.no 
se recomienda para trabajos de impacto 
con rocas.

Ventajas de rentar maquinaria
Disponibilidad: se dispone de un equipo 
por un periodo corto de tiempo a un bajo 
precio.
Impuestos: las rentas son 100% deduci-
bles de impuestos.
Responsabilidad: la responsabilidad de 

tener un equipo rentado es menor que 
la de tener un equipo propio, por lo que 
muchos usuarios prefieren que los equi-
pos rentados realicen las maniobras más 
arriesgadas o de mayor desgaste.
Tiempo: se puede rentar el equipo única-
mente por el periodo en que se necesita.
Fallas: Si el equipo falla, los días que per-
manezca en reparación generalmente no 
se toman en cuenta para el pago de la ren-
ta, además de las otras venta- jas que se 
pueden recibir como absorber el costo de 
las reparaciones y hasta ofrecer equipos de 
reserva como se comentó anteriormente.
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Precio: costos operativos equivalentes 
al trabajo realizado.
Emergencias: rentar es una opción 
ideal en caso de que se requiera un 
equipo debido al fallo de otro equipo o 
por alguna emergencia.

Desventajas de rentar maquinaria
Gasto: sin importar el tiempo que se 
pague la renta, el equipo nunca será 
suyo.Contratos: los equipos rentados 
no aumentan el capital de trabajo de 
las empresas, lo que en algunos casos 
le permite obtener mejores contratos 
de obra.

Disponibilidad: la máquina que se requie-
re puede no estar disponible.
Costos: altos costos si se desea emplear el 
equipo en periodos largos. 

Cuando llega el momento de decidir si lo 
más conveniente es comprar una máqui-
na nueva, adquirir una máquina usada o 
rentar un equipo, no existe una respuesta 
única. Cada opción tiene diferentes impli-
caciones y decidir cuál es la mejor elección 
dependerá de las necesidades y circuns-
tancias específicas. Esperamos que la in-
formación expuesta aquí le resulte útil y le 
ayude a evitar riesgos y a ahorrar dinero.
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Próximos eventos 2024

World of Concrete trae una expo de gran celebración, 50 años de 
servicio a las industrias del concreto y la albañilería. Asiste a está 
expo en Las Vegas Nevada y  únete a esta gran experiencia de probar 
soluciones de última generación que impulsan decisiones informadas y 
colocan a su negocio en una base sólida para este año 2024, todos los 
detalles el siguiente link. www.worldofconcrete.com

La empresa Alex Lyon lo invita a su primer gran subasta presencial del 
año 2024 el día jueves 25 de enero. En la cual podrá encontrar equipos 
de construcción, minería, agrícolas y transporte a precios muy atrac-
tivos y en muy buen estado. Si está interesado en obtener mayores 
informes o le interesa participar en esta subasta le recomendamos que 
consulte el siguiente enlace.
www.lyonmexico.com

WORLD OF CONCRETE

SUBASTA presencial ALEX LYON

23 al 25 de enero,  Las Vegas nevada

25 DE enero, QUERÉTARO, QUERÉTARO
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